
こんにちは。 

株式会社アイランド・ブレインです。 

 

新年明けましておめでとうございます。 

今年もこのメルマガにお付き合い 

頂けましたら幸いです。 

 

２０１５年は皆さまにとってどのような 

年でしたでしょうか？良かったという方も 

そうでなかったという方も、２０１６年は 

より良い年にしていきたいですね。 

 

このメールは今まで弊社のメンバーと名刺交換をして 

頂いた方や、お申し込みを頂いた方に送信をして 

おりますが、配信停止をご希望される方はお手数ですが 

下記アドレスまでご連絡下さい。 

配信停止はこちらまで → mail@islandbrain.com 

 

━━━━━━━━━━━━━━━━━━━━━━━━ 

    ◆◇ 新規開拓物語 VOL.383 ◇◆ 

━━━━━━━━━━━━━━━━━━━━━━━━ 

 

■営業の調子が悪い・・・ 

 

今週からはある総合保険代理店の営業担当者の 

新規開拓物語です。 

 

↓当社の営業代行の成功事例はこちら↓ 

http://www.islandbrain.co.jp/result/ 

 

この会社は総合保険代理店として 

主要都市に拠点を持ち営業をしています。 

彼はその中で名古屋支社に配属されています。 

 

彼の直接の上司は名古屋支社の 

営業成績トップの方になります。 

mailto:mail@islandbrain.com
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そして名古屋支社だけでなく、全国でも常に 

上位５位には入るとても優秀な営業の方です。 

 

直接の上司ということもあり、彼はその 

全国的にも成績優秀な人との時間共有が 

多くなります。そこでたくさんの気づきや学びを 

得ながらの毎日になります。 

 

昼や夜に一緒に食事をすることもありますが、 

彼の上司は、「今は営業の調子が悪い。 

調子を取り戻さないといけない。」とよく言います。 

 

しかし、実際のその月の成績を見てみると 

相変わらず支社ではダントツです。 

でもことあるたびに調子が悪い悪いと 

言っています。 

 

ある日の食事の席でも、彼の上司は 

そのようなことを言いました。 

 

「でも、今月ももう数字はかなり見えて 

いるんですよね？」 

 

彼が尋ねました。 

 

↓当社の営業代行の成功事例はこちら↓ 

http://www.islandbrain.co.jp/result/ 

 

 

 

（次週へ続く・・・） 

 

 

 

■□―――――――――――――――――――――― 

営業代行のご相談は下記までご連絡下さい。 

http://www.islandbrain.co.jp/result/


株式会社アイランド・ブレイン 

MAIL info@islandbrain.co.jp 

URL  http://www.islandbrain.co.jp 

TEL 052-950-2320（名古屋） 

03-5201-3757（東京） 

06-6131-8329（大阪） 

――――――――――――――――――――――□■ 

 

 

━━━━━━━━━━━━━━━━━━━━━━━ 

このメールマガジンは、株式会社アイランド・ブレインの 

メンバーと名刺交換をしていただいた方に配信をしています。 

お心当たりのない方、配信停止をご希望される方は 

お手数ですが下記メールアドレスまでご連絡下さい。 

配信停止はこちらまで → mail@islandbrain.com 

 

【発行元 お問い合わせ先】 

株式会社アイランド・ブレイン 

〒460-0003 名古屋市中区錦 3-4-6 桜通大津第一生命ビル３Ｆ 

〒103-0027 東京都中央区日本橋 3-2-14 日本橋ＫＮビル３Ｆ 

〒530-0001 大阪市北区梅田 1-11-4 大阪駅前第４ビル２０Ｆ 

MAIL info@islandbrain.co.jp 

URL  http://www.islandbrain.co.jp 

TEL 052-950-2320（名古屋） 

03-5201-3757（東京） 

06-6131-8329（大阪） 

━━━━━━━━━━━━━━━━━━━━━━━ 
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