
こんにちは。 

株式会社アイランド・ブレインです。 

 

インフルエンザや風邪がはやっているようですが 

皆さまの会社ではいかがでしょうか？ 

 

今年は何かしら体調を崩している方が 

とても多いような気がします。 

 

体調が良い状態は意識はしませんが 

悪くなると良い状態のありがたみが分かります。 

何事もなく仕事ができる状態を大事にしたいですね。 

 

このメールは今まで弊社のメンバーと名刺交換をして 

頂いた方や、お申し込みを頂いた方に送信をして 

おりますが、配信停止をご希望される方はお手数ですが 

下記アドレスまでご連絡下さい。 

配信停止はこちらまで → mail@islandbrain.com 

 

━━━━━━━━━━━━━━━━━━━━━━━━ 

    ◆◇ 新規開拓物語 VOL.390 ◇◆ 

━━━━━━━━━━━━━━━━━━━━━━━━ 

 

■粗利益で案件の評価を行う・・・ 

 

今週もある求人広告会社の営業担当者の 

お話の続きです。 

 

↓当社の営業代行の成功事例はこちら↓ 

http://www.islandbrain.co.jp/result/ 

 

彼は今月ある会社から新規受注をしました。 

かなり専門性が高い業界で、その業界に 

特化した求人広告サイトへの掲載の受注でした。 

 

売上は１００万円を越えるのですが、 
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彼の会社で重要視されている粗利益は 

１０万円程度の商品でした。 

 

「今月新規のこの案件は１０万円です。」 

「○○株式会社の受注は１０万円です。」 

 

業務報告や会議なので、彼はこのような 

言葉で報告をします。彼の会社では粗利益が 

基準なので、これはごく自然なことです。 

 

このお客様の取材をして、求人原稿を作成し、 

お客様に提出し、修正依頼を受けるなどの 

やり取りを行っていました。 

 

そんなある日、このお客様から会社に 

電話がかかってきました。受付の人が出て、 

彼に替わってくれということでしたが、 

電話に出た受付の人の話だと、どうやら 

かなり怒っているようだとのことでした。 

 

↓当社の営業代行の成功事例はこちら↓ 

http://www.islandbrain.co.jp/result/ 

 

 

 

（次週へ続く・・・） 

 

 

 

■□―――――――――――――――――――――― 

営業代行のご相談は下記までご連絡下さい。 

株式会社アイランド・ブレイン 

MAIL info@islandbrain.co.jp 

URL  http://www.islandbrain.co.jp 

TEL 052-950-2320（名古屋） 

03-5201-3757（東京） 

http://www.islandbrain.co.jp/result/
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06-6131-8329（大阪） 

――――――――――――――――――――――□■ 

 

 

━━━━━━━━━━━━━━━━━━━━━━━ 

このメールマガジンは、株式会社アイランド・ブレインの 

メンバーと名刺交換をしていただいた方に配信をしています。 

お心当たりのない方、配信停止をご希望される方は 

お手数ですが下記メールアドレスまでご連絡下さい。 

配信停止はこちらまで → mail@islandbrain.com 

 

【発行元 お問い合わせ先】 

株式会社アイランド・ブレイン 

〒460-0003 名古屋市中区錦 3-4-6 桜通大津第一生命ビル３Ｆ 

〒103-0027 東京都中央区日本橋 3-2-14 日本橋ＫＮビル３Ｆ 

〒530-0001 大阪市北区梅田 1-11-4 大阪駅前第４ビル２０Ｆ 

MAIL info@islandbrain.co.jp 

URL  http://www.islandbrain.co.jp 

TEL 052-950-2320（名古屋） 

03-5201-3757（東京） 

06-6131-8329（大阪） 
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