
こんにちは。 

株式会社アイランド・ブレインです。 

 

┏ ━ ━・━ ━・━ ━・━ ━・━ ━・━ ━・━ ━・━ ━・━ ┓ 

           8月 8日（月）13：15～ 

「新規開拓成功事例発表会 2016＆交流会」を開催！参加費無料！！ 

┗ ━ ━・━ ━・━ ━・━ ━・━ ━・━ ━・━ ━・━ ━・━ ┛ 

●当社の営業支援により新規開拓に成功された 2社の経営者が登壇！！ 

→外国人技能実習生共同受入事業／再生可能エネルギー事業  

それぞれの業界から新規開拓に成功された経験談を生の声で語ります。 

また担当コンサルタントより支援内容も説明します。 

 

●交流会～販路開拓に成功している社長に話を聞いてみよう～！！ 

→発表会後、交流会を予定しています。前向きな方が多い交流会です。 

新しい人脈作りの場としてもご活用ください。 

 

▼詳細情報・申込みはこちらから▼          

http://www.islandbrain.co.jp/happyokai2016/ 

 

……………………………………………………………………………………  

企業にとって、経営上の最大の課題は「営業・販路開拓」と 

なっています。株式会社アイランド・ブレインは営業支援を通して、 

この課題解決の為に企業様へ新規顧客開拓の支援を実施しています。 

……………………………………………………………………………………  

 

■ 開催日時 ■ 平成 28年 8月 8日（月） 13：15～16：30 

■ 開催場所 ■ ウィンクあいち 5F 小ホール 1 

         （http://www.winc-aichi.jp/access/） 

         （名古屋駅より徒歩 2分） 

■ 参加人数 ■ 先着 80名様（参加費無料） 

          

┏･━ ━･━ ━･━ ━･━ ━･━ ━･━ ━･━ ━･━ ━･━ ━･┓ 

      ▼詳細情報はこちらから▼          

    http://www.islandbrain.co.jp/happyokai2016/       

┗･━ ━･━ ━･━ ━･━ ━･━ ━･━ ━･━ ━･━ ━･━ ━･┛ 

 



 

このメールは今まで弊社のメンバーと名刺交換をして 

頂いた方や、お申し込みを頂いた方に送信をして 

おりますが、配信停止をご希望される方はお手数ですが 

下記アドレスまでご連絡下さい。 

配信停止はこちらまで → mail@islandbrain.com 

 

━━━━━━━━━━━━━━━━━━━━━━━━ 

    ◆◇ 新規開拓物語 VOL.412 ◇◆ 

━━━━━━━━━━━━━━━━━━━━━━━━ 

 

■だからこそ安心して御社に依頼できる 

 

今週もあるＷｅｂ制作業の営業担当者の 

お話の続きです。 

 

↓Ｗｅｂ制作業の成功事例はこちら↓ 

http://www.islandbrain.co.jp/result/works_13.html 

 

お客様のご紹介で訪問した企業様から頂いた 

提案案件でしたが、過去にあまり成果を出すことが 

できなかった案件と同様の内容でした。 

 

お客様はもう依頼することが前提のようでしたので、 

どのように提案をするか迷いましたが、 

成果を出すことが難しいこと、実施をするので 

あれば過去の経験から色々な対策が必要なこと、 

そのためにはお客様の協力が不可欠なことを 

提案の時にしっかりと伝えました。 

 

「歯切れの悪い提案で申し訳ありません、 

本当は絶体できますと言えればいいのですが・・・」 

 

提案がひと通り終わった後に彼が言うと、 

 

「いえ、だからこそ安心して御社に 

mailto:mail@islandbrain.com


依頼できるんですよ。今回の案件が 

難しいということは私も分かっているつもりです。 

 

実は他社の話も数社は聞いているのですが、 

どの会社もやれます、できますの一点張りで、 

こちらが懸念点を指摘しても、そこは曖昧な 

回答しか返ってきません。 

 

そのような状況だったので、友人の会社に 

どこかいいところはないかと聞いて 

御社のご紹介を頂いています。なので、逆に 

他の会社と同じようなことを言われると、 

私はもっと困ってしまうんですよ（笑）」 

 

「はあ・・・そうなんですね・・・」 

 

「成果を出すのが難しい、だからこそ同じ目線と 

立ち位置で考えて頂いて、どうしたらこの 

商品を世の中に広めていけるか、これに 

粘り強く挑戦したいんですよね」 

 

成果を出す、その実績もあるということを 

アピールすることが一般的な営業方法なのだと 

思いますが、成果が出なかったことを言うと 

提案の満足度が得られるという時もあるのだと、 

今回の件で学びました。 

 

↓Ｗｅｂ制作業の成功事例はこちら↓ 

http://www.islandbrain.co.jp/result/works_13.html 

 

 

（次週は・・・ 

 

新規の取引先はどのように増やしたらいいのだろうか・・・？ 

今まで営業活動らしい営業活動をほとんどしてこなかった 

ある金属プレス加工業の新規開拓物語です。） 



 

 

■□―――――――――――――――――――――― 

営業代行のご相談は下記までご連絡下さい。 

株式会社アイランド・ブレイン 

MAIL info@islandbrain.co.jp 

URL  http://www.islandbrain.co.jp 

TEL 052-950-2320（名古屋） 

03-5201-3757（東京） 

06-6131-8329（大阪） 

――――――――――――――――――――――□■ 

 

 

━━━━━━━━━━━━━━━━━━━━━━━ 

このメールマガジンは、株式会社アイランド・ブレインの 

メンバーと名刺交換をしていただいた方に配信をしています。 

お心当たりのない方、配信停止をご希望される方は 

お手数ですが下記メールアドレスまでご連絡下さい。 

配信停止はこちらまで → mail@islandbrain.com 

 

【発行元 お問い合わせ先】 

株式会社アイランド・ブレイン 

〒460-0003 名古屋市中区錦 3-4-6桜通大津第一生命ビル３Ｆ 

〒103-0027 東京都中央区日本橋 3-2-14日本橋ＫＮビル３Ｆ 

〒530-0001 大阪市北区梅田 1-11-4大阪駅前第４ビル 18Ｆ 

MAIL info@islandbrain.co.jp 

URL  http://www.islandbrain.co.jp 

TEL 052-950-2320（名古屋） 

03-5201-3757（東京） 

06-6131-8329（大阪） 

━━━━━━━━━━━━━━━━━━━━━━━ 
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