
こんにちは。 

株式会社アイランド・ブレインです。 

 

------------------------------------ 

メルマガ・ニュースレター作成の成功事例とは？ 

～営業代行成功事例共有勉強会 名古屋～ 

------------------------------------ 

 

当社では「営業代行成功事例共有勉強会」として 

新規開拓営業を行う中で生まれる課題について、 

その成功事例を共有するための勉強会を開いています。 

 

９月のテーマは 

「メルマガ・ニュースレター作成の成功事例共有」 です。 

 

新規開拓営業の成功のためには、 

一度商談をした見込み客に対し、フォローをすることは 

とても重要です。見込み客フォロー方法は様々な 

手段があり、それぞれのメリット・デメリットを 

正しく理解する必要があります。 

 

今回はその中でも、メルマガ・ニュースレターを作成し、 

フォローをして新規開拓に成功した企業様の事例を 

ご紹介します。>> 

 

営業代行成功事例共有勉強会 

テーマ： 「メルマガ・ニュースレター作成の成功事例共有」 

日時： ９月１３日（火） １８：３０～２０：００ 

場所： 法研中部ビル 第 3会議室 

〒460-0002 愛知県 名古屋市中区丸の内三丁目 7-19 法研中部ビル 8階 

講師： 株式会社アイランド・ブレイン 鈴木 徹 

定員： ２０名様 ※参加者の皆さまの交流の時間も設けております 

費用： 無料 

 

お申込みはこちらから → http://www.islandbrain.co.jp/share_seminar/ 

 



すでにお申し込みを頂いている方にも送付を 

しています。ご容赦を頂ければ幸いです。 

 

このメールは今まで弊社のメンバーと名刺交換をして 

頂いた方や、お申し込みを頂いた方に送信をして 

おりますが、配信停止をご希望される方はお手数ですが 

下記アドレスまでご連絡下さい。 

配信停止はこちらまで → mail@islandbrain.com 

 

━━━━━━━━━━━━━━━━━━━━━━━━ 

    ◆◇ 新規開拓物語 VOL.415 ◇◆ 

━━━━━━━━━━━━━━━━━━━━━━━━ 

 

■知ろうと思ったことがまずは第１歩 

 

今週もあるプレス加工業のお話の続きです。 

 

↓プレス加工業の成功事例はこちら↓ 

http://www.islandbrain.co.jp/result/works_26.html 

 

新しい取引先の開拓はしなければならない、 

しかし今まで長い間ほぼ取り組んだことがなく、 

やり方もまったくといっていいほど分からない。 

 

とりあえず行政が主催している販路開拓の 

セミナーに参加をしてみました。 

 

同業種の営業活動の成功事例も紹介されましたが、 

それを自社にあてはめてみようと思っても、 

どうしてもいまいちピンと来ませんでした。 

 

セミナーのアンケートを見ると 

無料相談から受けてくれるということでした。 

相談をしたいということは間違いないので、 

無料相談にチェックを入れました。 

 

mailto:mail@islandbrain.com


後日にセミナー講師をしていた会社が来てくれました。 

営業支援というのはどのようなサービスなのか、 

いろいろと話を聞かせてもらいました。 

 

本当に今まで取り組んだことがなかった分野の 

話なので、社長様にとってはなかなか新鮮で 

とても興味深いサービス内容でした。 

 

しかし、では実際にこれを導入して自分たちで 

成果が出せるのか、すぐにやりましょうと言えるのか、 

というとそれはできません。自分たちが 

営業支援を活用して成果を出すということが、 

明確にイメージができません。 

 

そのようなことを相手に伝えると、 

 

「まずは私たちの仕事を知ってもらうことが、 

私たちも大事だと思っています。 

 

製造業の多くの皆さまは、私たちのような 

営業支援の仕事があるということを知りません。 

 

なので、まずは知って頂き、先日のような 

セミナーにもぜひ何度かお越し頂く中で、 

イメージをつけて頂ければと思います。」 

 

なるほど・・・今まで何十年もやってこなかったことを 

いきなりやろうと言っても確かにそれも無理がある。 

まずはこのようなサービスがあることを知ろうと 

思っただけでも１つの進歩なのかもしれない。 

 

社長様は面談を終えた後に、 

そのようなことを考えていました。 

 

↓プレス加工業の成功事例はこちら↓ 

http://www.islandbrain.co.jp/result/works_26.html 



 

 

（次週は・・・ 

 

目標未達の原因はどこにあるのか・・・？ 

営業改善にその解決策を見出そうとしていた、 

あるソフトウェア開発会社の営業部長の新規開拓物語です。） 

 

 

■□―――――――――――――――――――――― 

営業代行のご相談は下記までご連絡下さい。 

株式会社アイランド・ブレイン 

MAIL info@islandbrain.co.jp 

URL  http://www.islandbrain.co.jp 

TEL 052-950-2320（名古屋） 

03-5201-3757（東京） 

06-6131-8329（大阪） 

――――――――――――――――――――――□■ 

 

 

━━━━━━━━━━━━━━━━━━━━━━━ 

このメールマガジンは、株式会社アイランド・ブレインの 

メンバーと名刺交換をしていただいた方に配信をしています。 

お心当たりのない方、配信停止をご希望される方は 

お手数ですが下記メールアドレスまでご連絡下さい。 

配信停止はこちらまで → mail@islandbrain.com 

 

【発行元 お問い合わせ先】 

株式会社アイランド・ブレイン 

〒460-0003 名古屋市中区錦 3-4-6桜通大津第一生命ビル３Ｆ 

〒103-0027 東京都中央区日本橋 3-2-14日本橋ＫＮビル 4Ｆ 

〒530-0001 大阪市北区梅田 1-11-4大阪駅前第４ビル 18Ｆ 

MAIL info@islandbrain.co.jp 

URL  http://www.islandbrain.co.jp 

TEL 052-950-2320（名古屋） 

03-5201-3757（東京） 

mailto:info@islandbrain.co.jp
http://www.islandbrain.co.jp/
mailto:mail@islandbrain.com
mailto:info@islandbrain.co.jp
http://www.islandbrain.co.jp/


06-6131-8334（大阪） 

━━━━━━━━━━━━━━━━━━━━━━━ 


