
こんにちは。 
株式会社アイランド・ブレインです。 
 
先日弊社のＷｅｂサイトをリニューアルいたしました。 
こちらからご覧下さい。 
http://www.islandbrain.co.jp/ 
 
今年もあと１０日を切りましたね。 
年末も近づき忙しくされている方も多いのでは 
ないでしょうか？ 
 
月の変わり目というのは１年では１２回ありますが、 
やはり１２月から１月に変わる、年が変わるというのは 
他の１１回とは違いますね。 
 
新年は気持ちも新たに 
すがすがしくスタートできるように、 
今年のうちにもうひと頑張りしたいですね。 
 
このメールは今まで弊社のメンバーと名刺交換をして 
頂いた方や、お申し込みを頂いた方に送信をして 
おりますが、配信停止をご希望される方はお手数ですが 
下記アドレスまでご連絡下さい。 
配信停止はこちらまで → mail@islandbrain.co.jp 
 
━━━━━━━━━━━━━━━━━━━━━━━━ 
    ◆◇ 新規開拓物語 VOL.136 ◇◆ 
━━━━━━━━━━━━━━━━━━━━━━━━ 
 
■経験と知識を活かして新規開拓営業をする・・・ 
 
今週からは、名古屋市に本社を構える 
あるソフトウェア会社の営業マンの新規開拓物語です。 
 
彼はこの会社に中途入社で入って５年。 
もともとは違う業界からの転職でしたが、 



この業界での５年の業務により経験や専門知識も 
増えてきました。 
 
彼は、現在までの成績が評価され 
営業のリーダー的な役割につくことになり、 
そこでは新規開拓営業も担当することになりました。 
 
ソフトウェア業の新規開拓と言えば 
相当に難易度の高い仕事です。しかし、 
企業にとってはやらなければいけない 
最重要業務の１つです。 
 
彼は新規開拓営業にも積極的に取り組みました。 
 
しかし、思うように成果は 
出ませんでした。 
 
彼は、経験と知識を活かし 
相手に対して詳しく説明や提案を行うことを 
心がけていました。 
 
結果が出ていない状況を見て 
社長様が現状のヒアリングを彼から行いました。 
 
 
 
（次週へ続く・・・） 
 
 
 
■□―――――――――――――――――――――― 
営業代行のご相談は下記までご連絡下さい。 
株式会社アイランド・ブレイン 
MAIL info@islandbrain.co.jp 
URL  http://www.islandbrain.co.jp 
TEL   052-459-1050 



――――――――――――――――――――――□■ 
 
 
━━━━━━━━━━━━━━━━━━━━━━━ 
このメールマガジンは、株式会社アイランド・ブレインの 
メンバーと名刺交換をしていただいた方に配信をしています。 
お心当たりのない方、配信停止をご希望される方は 
お手数ですが下記メールアドレスまでご連絡下さい。 
配信停止はこちらまで → mail@islandbrain.co.jp 
 
【発行元 お問い合わせ先】 
株式会社アイランド・ブレイン 
〒453-0013 名古屋市中村区亀島二丁目１番１号 
MAIL info@islandbrain.co.jp 
URL  http://www.islandbrain.co.jp 
TEL   052-459-1050 
━━━━━━━━━━━━━━━━━━━━━━━ 


