
こんにちは。 

株式会社アイランド・ブレインです。 

 

先日弊社のＷｅｂサイトをリニューアルいたしました。 

こちらからご覧下さい。 

http://www.islandbrain.co.jp/ 

 

２０１１年がスタートしました。 

今年もメルマガにお付き合いを頂けたら幸いです。 

 

皆さまは今年はどのようなスタートを 

切られましたでしょうか？今年一年を良い年に 

していきたいですね。 

 

年が明けてから一段と寒い日が続いています。 

身近にも風邪やインフルエンザになってしまっている方も 

いらっしゃるので、気をつけていきたいですね。 

 

このメールは今まで弊社のメンバーと名刺交換をして 

頂いた方や、お申し込みを頂いた方に送信をして 

おりますが、配信停止をご希望される方はお手数ですが 

下記アドレスまでご連絡下さい。 

配信停止はこちらまで → mail@islandbrain.co.jp 

 

━━━━━━━━━━━━━━━━━━━━━━━━ 

    ◆◇ 新規開拓物語 VOL.137 ◇◆ 

━━━━━━━━━━━━━━━━━━━━━━━━ 

 

■営業方法に問題がないように見えるが・・・ 

 

今週もあるソフトウェア会社の営業マンの 

お話の続きです。 

 

彼は入社５年になります。業界の経験や専門知識も 

付いてきて、今年からは営業のリーダーを 

任されるようになりました。 



 

彼は新規開拓営業にも取り組みました。 

しかし、今までとは違い思うように結果を出すことが 

できませんでした。 

 

これだけの経験と知識があれば、新規開拓ができても 

まったく不思議ではないのに・・・ 

社長様はそう思い、彼から現状の営業の状況の 

ヒアリングを行いました。 

 

彼から営業についての話を聞くと、特に何か 

問題がある点は浮かび上がりませんでした。 

もともと経験や知識は新規営業に対応できるものは 

持っており、サービスの説明をしっかりと 

されているようです。 

 

どうして結果が出ないのだろう・・・ 

 

そう思った社長様は、彼に言いました。 

 

「今の話だけだと何とも分からないから、 

１回ロープレをしてみようか？」 

 

 

 

（次週へ続く・・・） 

 

 

 

■□―――――――――――――――――――――― 

営業代行のご相談は下記までご連絡下さい。 

株式会社アイランド・ブレイン 

MAIL info@islandbrain.co.jp 

URL  http://www.islandbrain.co.jp 

TEL   052-459-1050 

――――――――――――――――――――――□■ 



 

 

━━━━━━━━━━━━━━━━━━━━━━━ 

このメールマガジンは、株式会社アイランド・ブレインの 

メンバーと名刺交換をしていただいた方に配信をしています。 

お心当たりのない方、配信停止をご希望される方は 

お手数ですが下記メールアドレスまでご連絡下さい。 

配信停止はこちらまで → mail@islandbrain.co.jp 

 

【発行元 お問い合わせ先】 

株式会社アイランド・ブレイン 

〒453-0013 名古屋市中村区亀島二丁目１番１号 

MAIL info@islandbrain.co.jp 

URL  http://www.islandbrain.co.jp 

TEL   052-459-1050 

━━━━━━━━━━━━━━━━━━━━━━━ 


