
こんにちは。 

株式会社アイランド・ブレインです。 

 

この度の東北関東大震災により 

被災された皆さまに、心よりお見舞いとお悔やみを 

申し上げます。現在の状況からの一日も早い 

復旧をお祈り申し上げております。 

 

このメールは今まで弊社のメンバーと名刺交換をして 

頂いた方や、お申し込みを頂いた方に送信をして 

おりますが、配信停止をご希望される方はお手数ですが 

下記アドレスまでご連絡下さい。 

配信停止はこちらまで → mail@islandbrain.co.jp 

 

━━━━━━━━━━━━━━━━━━━━━━━━ 

    ◆◇ 新規開拓物語 VOL.148 ◇◆ 

━━━━━━━━━━━━━━━━━━━━━━━━ 

 

■同じプレゼン資料や営業トークなのに・・・何が違うのか？ 

 

今週からは、ある人材派遣会社の 

営業担当者の新規開拓物語です。 

 

彼は入社以来営業担当として働いています。 

そして上司とともに日々企業様からの 

オーダーを頂くべく、営業活動を行っています。 

 

この会社の営業はかなり組織的で 

営業時に使われるプレゼン資料やそれに伴う 

営業トークについて、かなりのレベルで整備されていました。 

相手から予想される質問に対しても、多くの応答事例が 

整備されていました。 

 

彼の上司は、会社でも常にトップを争う 

成績を残していました。彼は悪くはないが良くもない 

いつも真ん中くらいの成績でした。 



 

彼は上司と同行営業もよく行きます。 

上司の指導のもとロープレも行います。 

うまくいっている人の真似をしようと、 

上司の営業トークを真似て、しっかりと練習し 

営業を行うようにしています。 

 

上司と同じプレゼン資料を使い同じ営業トークを 

使っている・・・しかし成績には差があります。 

 

彼はある日上司に、同じような営業をしているにも 

関わらず、なぜこれほど成績に差が出るのかを 

尋ねました。 

 

 

 

（次週へ続く・・・） 

 

 

 

■□―――――――――――――――――――――― 

営業代行のご相談は下記までご連絡下さい。 

株式会社アイランド・ブレイン 

MAIL info@islandbrain.co.jp 

URL  http://www.islandbrain.co.jp 

TEL   052-459-1050 

――――――――――――――――――――――□■ 

 

 

━━━━━━━━━━━━━━━━━━━━━━━ 

このメールマガジンは、株式会社アイランド・ブレインの 

メンバーと名刺交換をしていただいた方に配信をしています。 

お心当たりのない方、配信停止をご希望される方は 

お手数ですが下記メールアドレスまでご連絡下さい。 

配信停止はこちらまで → mail@islandbrain.co.jp 

 



【発行元 お問い合わせ先】 

株式会社アイランド・ブレイン 

〒453-0013 名古屋市中村区亀島二丁目１番１号 

MAIL info@islandbrain.co.jp 

URL  http://www.islandbrain.co.jp 

TEL   052-459-1050 

━━━━━━━━━━━━━━━━━━━━━━━ 


