
----------------------------------------------- 

この度の東日本大震災により 

被災された皆さまに、心よりお見舞いとお悔やみを 

申し上げます。現在の状況からの一日も早い 

復旧をお祈り申し上げております。 

----------------------------------------------- 

 

こんにちは。 

株式会社アイランド・ブレインです。 

 

愛知県様からの受託事業である 

「ベンチャー企業マーケット開拓支援事業」の 

２３年度の仮申込みを開始いたしました。 

詳細はこちらからご覧ください↓ 

http://www.islandbrain.com/ 

 

このメールは今まで弊社のメンバーと名刺交換をして 

頂いた方や、お申し込みを頂いた方に送信をして 

おりますが、配信停止をご希望される方はお手数ですが 

下記アドレスまでご連絡下さい。 

配信停止はこちらまで → mail@islandbrain.co.jp 

 

━━━━━━━━━━━━━━━━━━━━━━━━ 

    ◆◇ 新規開拓物語 VOL.152 ◇◆ 

━━━━━━━━━━━━━━━━━━━━━━━━ 

 

■結局のところ自分達は何をする会社なのか・・・？ 

 

今日もあるＷｅｂ・広告制作会社のお話の続きです。 

 

電話営業を行って初めての訪問先から、 

いきなり「おたくは何屋さん・・・？」という質問をされ 

戸惑ってしまいました。 

 

この質問のことを考えているうちに、 

社長様はあることに気づきました。 



 

今までは色々な方からのご紹介で営業をしてきたので 

自分たちが何者なのかをその紹介者の方が 

話してくれていた。 

 

しかし、こちらから電話をかけて営業に出向く場合は 

こちらから、「私は誰で、どういった仕事をしています」と 

簡潔に名乗らなければいけない。 

 

新規開拓営業を成功させるためには、 

結局自分達が何者なのかを自分たち自身が 

知らないといけないということ。 

 

では、私たちは結局のところ何者なのか・・・ 

 

ホームページを制作する会社、 

印刷物のデザインをする会社、 

広告戦略を立案する会社・・・ 

 

どれもしっくりとくるわけではありません。 

 

自分たちが自分自身のことをよく分かっていないと 

いうことと、それを作り上げることが難しいということを 

新規開拓営業を行ったことによって気づかされました。 

 

 

（次週は・・・ 

 

売りたい商品は３つある。 

この３つの商品をどのように売ったらいいかを困っていた 

ある空調機器販売会社の新規開拓物語です。） 

 

 

■□―――――――――――――――――――――― 

営業代行のご相談は下記までご連絡下さい。 

株式会社アイランド・ブレイン 



MAIL info@islandbrain.co.jp 

URL  http://www.islandbrain.co.jp 

TEL   052-459-1050 

――――――――――――――――――――――□■ 

 

 

━━━━━━━━━━━━━━━━━━━━━━━ 

このメールマガジンは、株式会社アイランド・ブレインの 

メンバーと名刺交換をしていただいた方に配信をしています。 

お心当たりのない方、配信停止をご希望される方は 

お手数ですが下記メールアドレスまでご連絡下さい。 

配信停止はこちらまで → mail@islandbrain.co.jp 

 

【発行元 お問い合わせ先】 

株式会社アイランド・ブレイン 

〒453-0013 名古屋市中村区亀島二丁目１番１号 

MAIL info@islandbrain.co.jp 

URL  http://www.islandbrain.co.jp 

TEL   052-459-1050 

━━━━━━━━━━━━━━━━━━━━━━━ 


