
こんにちは。 
株式会社アイランド・ブレインです。 
 
このメールマガジンと弊社からの定期郵送物である 
「新規開拓通信」が弊社ＨＰからダウンロードできます。 
下記ＵＲＬとユーザー名・パスワードをご利用下さい。 
http://www.islandbrain.co.jp/html/download.html 
ユーザー名：shinkikaitaku 
パスワード：1050 
 
先日、弊社の事務機器の営業担当の方から 
電話をいただきました。もし私たちが何か困っている 
ようであれば、状況を聞かせて下さいという内容でした。 
 
今は特に何もなかったので、また連絡をくれるように 
お願いをしました。 
 
何気ない１本の電話ですが、何社も担当している中で 
このように電話をいただけることはやはりうれしいですし、 
もし何か困ったことがあったら優先的にこの人に 
声をかけるなと思うと、あらためてこういった電話は 
大切であると思いました。 
 
とかく忘れがちなこういった細かいことを 
大切にしていきたいですね。 
 
このメールは今まで弊社のメンバーと名刺交換をして 
頂いた方や、お申し込みを頂いた方に送信をして 
おりますが、配信停止をご希望される方はお手数ですが 
下記アドレスまでご連絡下さい。 
配信停止はこちらまで → mail@islandbrain.co.jp 
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      ◆◇ 新規開拓物語 VOL.20 ◇◆ 
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■大手広告代理店から転職し、新規開拓に取り組む 
 
今日からは、ある広告会社の営業マンの 
新規開拓物語です。 
 
彼は大手の広告代理店から現在の広告会社へ 
最近転職をしました。前職での営業成績は 
そこそこ優秀で、何度か表彰を受けたこともありました。 
 
現在の広告会社の社員数は１５人。 
前職の会社とは比べものにならないような小さな会社ですが、 
以前からこういった小さな会社で働いてみたいという 
希望があり、転職に踏み切りました。 
 
彼は面談でのヒアリングを得意としていました。 
相手のニーズを上手にヒアリングして、相手が本当に 
やりたいこと、声にならないニーズを形にしていくことが 
できました。 
 
彼は新しい職場でも営業の仕事となったのですが、 
前職には無かった仕事をしなければならなくなりました。 
それは、新しいお客様の開拓です。 
 
前職では特定の大手企業のクライアントを担当していて、 
新しいお客様の開拓には力を入れていませんでした。 
 
もちろんそれも承知の上での転職でした。 
むしろ新規開拓はやってみたかった仕事でした。 
 
手始めに電話を使って新規開拓営業を行うことに 
しました。コール先のリストは先輩に分けてもらい、 
コールを開始しました。 
 
 
 
（次週へ続く・・・） 



 
 
 
■□―――――――――――――――――――――― 
BtoBの新規開拓のご相談は下記までご連絡下さい。 
株式会社アイランド・ブレイン 
MAIL info@islandbrain.co.jp 
URL  http://www.islandbrain.co.jp 
TEL   052-459-1050 
――――――――――――――――――――――□■ 
 
 
━━━━━━━━━━━━━━━━━━━━━━━ 
このメールマガジンは、株式会社アイランド・ブレインの 
メンバーと名刺交換をしていただいた方に配信をしています。 
お心当たりのない方、配信停止をご希望される方は 
お手数ですが下記メールアドレスまでご連絡下さい。 
配信停止はこちらまで → mail@islandbrain.co.jp 
 
【発行元 お問い合わせ先】 
株式会社アイランド・ブレイン 
〒453-0013 名古屋市中村区亀島一丁目１番１号 
MAIL info@islandbrain.co.jp 
URL  http://www.islandbrain.co.jp 
TEL   052-459-1050 
━━━━━━━━━━━━━━━━━━━━━━━ 


