
こんにちは。 
株式会社アイランド・ブレインです。 
 
このメールマガジンと弊社からの定期郵送物である 
「新規開拓通信」が弊社ＨＰからダウンロードできます。 
下記ＵＲＬとユーザー名・パスワードをご利用下さい。 
http://www.islandbrain.co.jp/html/download.html 
ユーザー名：shinkikaitaku 
パスワード：1050 
 
最近は「区切り」の大切さを実感しました。 
 
１週間、１ヶ月、１年・・・ 
いろいろな年月を区切る単位がありますが、 
こういったものはすべて意味があるのだなあということを 
感じました。 
 
何か調子が良くない時は、こういった「区切り」は 
切り替えのきっかけを与えてくれますね。 
「先月は良くなかったけど、今月からはこうしよう」というのも、 
１ヶ月という「区切り」が設定されているからこそ 
できることですね。もしここで区切られていなければ 
ダラダラとそのままいってしまいそうです。 
 
「区切り」の力も借りつつ、調子が悪い時期は早く 
抜け出していきたいですね。 
 
このメールは今まで弊社のメンバーと名刺交換をして 
頂いた方や、お申し込みを頂いた方に送信をして 
おりますが、配信停止をご希望される方はお手数ですが 
下記アドレスまでご連絡下さい。 
配信停止はこちらまで → mail@islandbrain.co.jp 
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■ヒアリングが得意な営業マンの電話営業の結果は？ 
 
今日はある広告会社の営業マンのお話しの続きです。 
 
大手広告代理店から社員数１５名の広告会社へ 
営業職として転職をして、新規開拓営業に 
取り組むことになりました。 
 
前職では特定のクライアントとの商談がメインだったため、 
新規開拓営業をしたことはありませんでした。 
 
しかし、彼には自信がありました。 
特定のクライアントへの営業でも新規開拓営業でも 
相手のニーズや課題をヒアリングして、それに合わせた 
提案をすれば良いからです。 
 
企業リストとトークを準備して新規開拓の 
電話営業を開始しました。大手広告代理店時代の 
経験を武器に、お客様のニーズを多種多様な手段を 
使って実現できることを売りとしていきました。 
 
電話営業を開始して１日目はアポイントを獲得することは 
できませんでした。こんなこともあるだろうと気を取り直して 
２日目も行いましたが、２日目もアポイントが獲得 
できません。 
 
３日目になってようやく１件獲得できましたが、３日間やって 
１件しか獲得できないならば、まだやらないほうが 
いいかもしれません。 
 
そんなことを思っていると、後ろで電話営業をしていた 
年下の営業マンが、アポイントを獲得しているのが 
聞こえてきました。 
 
 



 
（次週へ続く・・・） 
 
 
 
■□―――――――――――――――――――――― 
BtoBの新規開拓のご相談は下記までご連絡下さい。 
株式会社アイランド・ブレイン 
MAIL info@islandbrain.co.jp 
URL  http://www.islandbrain.co.jp 
TEL   052-459-1050 
――――――――――――――――――――――□■ 
 
 
━━━━━━━━━━━━━━━━━━━━━━━ 
このメールマガジンは、株式会社アイランド・ブレインの 
メンバーと名刺交換をしていただいた方に配信をしています。 
お心当たりのない方、配信停止をご希望される方は 
お手数ですが下記メールアドレスまでご連絡下さい。 
配信停止はこちらまで → mail@islandbrain.co.jp 
 
【発行元 お問い合わせ先】 
株式会社アイランド・ブレイン 
〒453-0013 名古屋市中村区亀島一丁目１番１号 
MAIL info@islandbrain.co.jp 
URL  http://www.islandbrain.co.jp 
TEL   052-459-1050 
━━━━━━━━━━━━━━━━━━━━━━━ 


