
こんにちは。 

株式会社アイランド・ブレインです。 

 

このメールマガジンと弊社からの定期郵送物である 

「新規開拓通信」が弊社ＨＰからダウンロードできます。 

下記ＵＲＬとユーザー名・パスワードをご利用下さい。 

http://www.islandbrain.co.jp/library/ 

ＩＤ：shinkikaitaku 

パスワード：1050 

 

テレビのニュース番組の中である評論家の方が 

「この問題は国民的議論をすることが必要」と 

いうことを言う場面を見ました。 

 

しかし社会保障や消費税などの大きな課題に 

対しても「国民的」という規模で議論を 

しているとは感じませんし、そういった 

意味では今は原発の問題が議論に参加している方の 

規模としては大きいのでしょうか。 

 

人数の多さや価値観の多様性などから 

「国民的議論」というものを起こすことは 

とても難しいことだと感じますが、 

そういったことに対してＳＮＳが今後さらに 

どのように影響していくのかも 

また注目される点なのだと思います。 

 

このメールは今まで弊社のメンバーと名刺交換をして 

頂いた方や、お申し込みを頂いた方に送信をして 

おりますが、配信停止をご希望される方はお手数ですが 

下記アドレスまでご連絡下さい。 

配信停止はこちらまで → mail@islandbrain.com 

 

━━━━━━━━━━━━━━━━━━━━━━━━ 

    ◆◇ 新規開拓物語 VOL.217 ◇◆ 

━━━━━━━━━━━━━━━━━━━━━━━━ 
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■本やセミナーでの学習の効果は・・・？ 

 

今日も先週に続きある求人広告会社の 

営業担当者のお話です。 

 

彼は入社３年目で営業を担当しています。 

今まではただ一生懸命に仕事をしてきましたが 

それでは限界があると感じ、営業に関する本を 

読んだりセミナーに参加したりするようになりました。 

 

彼は今までそういったことを勉強したことが 

ほとんどなかったので、本やセミナーの内容は 

とても面白いものでした。ふと気が付くと 

自分で買って読んだ本の数は十冊以上に 

なっていました。 

 

そんなある日の営業会議で、彼の上司から 

ある提案が入りました。それは、営業部の 

成果や稼働効率の向上のため、社内で新しい 

取り組みをしたいという内容でした。 

 

今まで営業担当が行っている仕事内容や 

役割分担、業務報告方法などを見直して 

取り組んでいきたいというものでした。 

 

営業会議でその提案が承認され、その後に 

上司とのミーティングが設けられました。 

そこであらためてその実施内容の説明を 

上司から受けた時に、彼はあることに 

気が付きました。 

 

 

 

（次週へ続く・・・） 

 



 

 

■□―――――――――――――――――――――― 

営業代行のご相談は下記までご連絡下さい。 

株式会社アイランド・ブレイン 

MAIL info@islandbrain.co.jp 

URL  http://www.islandbrain.co.jp 

TEL   052-459-1050 

――――――――――――――――――――――□■ 

 

 

━━━━━━━━━━━━━━━━━━━━━━━ 

このメールマガジンは、株式会社アイランド・ブレインの 

メンバーと名刺交換をしていただいた方に配信をしています。 

お心当たりのない方、配信停止をご希望される方は 

お手数ですが下記メールアドレスまでご連絡下さい。 

配信停止はこちらまで → mail@islandbrain.com 

 

【発行元 お問い合わせ先】 

株式会社アイランド・ブレイン 

〒453-0013 名古屋市中村区亀島二丁目１番１号 

MAIL info@islandbrain.co.jp 

URL  http://www.islandbrain.co.jp 

TEL   052-459-1050 
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