
こんにちは。 

株式会社アイランド・ブレインです。 

 

2013年 3月～5月 隔週金曜日に開催させて 

頂きました【営業塾】について、ご好評につき 

第 2回を開講することになりました。 

 

------------------------------------- 

営業塾のお知らせ～税理士業様へ～ 

------------------------------------- 

 

御社では以下のような「営業」における悩みはございませんか？ 

 

「サービス提供には自信はあるけど、 

新しい顧問先の開拓はうまくできていない」 

「新規商談で話を進めるのが苦手」 

「独立をしたので、顧問先を増やしていかないといけない」 

「見込み客のフォロー方法がわからない」 

 

今回は、私たちが６００社のお客様に 

営業代行で新規開拓に成功した税理士業様の事例をまとめ 

体系化したノウハウを、 

「新規開拓営業の全体像」「商談方法」などから 

「見込み客フォロー」に至るまで全６回にわたり、 

皆さまに惜しみなく公開します！！ 

 

【日時】 

2013年 8月～10月 隔週金曜日 14時～16時 

【場所】 

ウィンクあいちセミナー室 

 

【税理士業の受講者のお声】 

Ｋ様：見込み客フォローについて、危機感を感じた。 

Ｒ様：普段から準備が大切だと分かっているが、 

   何をどう準備するのかがイメージできた。 

Ｓ様：会社に応じた例や実例を掘り下げて話をしてくれるので、 



   とても理解しやすかった。 

 

詳細は以下ＵＲＬをクリック↓↓ 

http://www.islandbrain.co.jp/eigyoujuku/ 

 

【お問い合わせ】 

お申し込み・お問い合わせは下記までご連絡下さい。 

株式会社アイランド・ブレイン 担当：東山 

TEL 052-950-2320 

MAIL info@islandbrain.co.jp 

URL http://www.islandbrain.co.jp/eigyoujuku/ 

 

このメールは今まで弊社のメンバーと名刺交換をして 

頂いた方や、お申し込みを頂いた方に送信をして 

おりますが、配信停止をご希望される方はお手数ですが 

下記アドレスまでご連絡下さい。 

配信停止はこちらまで → mail@islandbrain.com 

 

━━━━━━━━━━━━━━━━━━━━━━━━ 

    ◆◇ 新規開拓物語 VOL.262 ◇◆ 

━━━━━━━━━━━━━━━━━━━━━━━━ 

 

■新規開拓営業を行って分かったこと 

 

今週も愛知県に事務所を置く 

税理士業様のお話の続きです。 

 

今まではほとんど紹介によって行っていた 

新しい顧問先の開拓を、こちらから積極的に 

動いて獲得をしていく方法も取り入れて 

いくことになりました。 

 

今までは基本的に税理士の切り替えを検討している 

という方との商談が中心でしたが、 

今回はこちらから動いていく方法なので、 

決してタイムリーな方ばかりではありません。 
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そういった方との商談は、相手が積極的に 

話してくれるということではなく、こちらから事務所の 

仕事内容や強みをアピールしていかなければ 

なりません。 

 

ではあらためて事務所の強みは何ですか？と 

訪問先の社長様から言われると、 

所長様は答えに困ってしまいました。 

 

また、他の事務所さんとは何が違うのですか？という 

質問も判に押したように訪問先からされるのですが、 

この質問に対する答えも困りました。 

 

自分たちの事務所の強みは何か？ 

他の事務所と違うところは何なのか？ 

こういったことは考えなければいけないとは 

分かってはいるものの、今までは紹介による 

営業だったため、特に考える必要はありませんでした。 

 

紹介に頼らない営業で顧問先を獲得していく 

取り組みをしたことにより、このような基本的な質問の答えに 

困ってしまうくらい営業活動のノウハウがないことが 

分かりました。 

 

今すぐに顧問先が多数増えるわけではないですが、 

少しずつ前に進んでいくことにより、事務所の 

営業力強化を行っていきます。 

 

 

（次週は・・・ 

 

なぜ相手は電話でのアポイントに応じているのか・・・？ 

相手の現状の不満を聞くことに注力して成功した 

ある税理士事務所の新規開拓物語です。） 

 



 

■□―――――――――――――――――――――― 

営業代行のご相談は下記までご連絡下さい。 

株式会社アイランド・ブレイン 

MAIL info@islandbrain.co.jp 

URL  http://www.islandbrain.co.jp 

TEL   052-950-2320 

――――――――――――――――――――――□■ 

 

 

━━━━━━━━━━━━━━━━━━━━━━━ 

このメールマガジンは、株式会社アイランド・ブレインの 

メンバーと名刺交換をしていただいた方に配信をしています。 

お心当たりのない方、配信停止をご希望される方は 

お手数ですが下記メールアドレスまでご連絡下さい。 

配信停止はこちらまで → mail@islandbrain.com 

 

【発行元 お問い合わせ先】 

株式会社アイランド・ブレイン 

〒460-0003 名古屋市中区錦３－４－６桜通大津第一生命ビル３Ｆ 

MAIL info@islandbrain.co.jp 

URL  http://www.islandbrain.co.jp 

TEL   052-950-2320 

━━━━━━━━━━━━━━━━━━━━━━━ 
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