
こんにちは。 

株式会社アイランド・ブレインです。 

 

----------------------------------------------------- 

【建築塗装業様へ】10月 11日スタート！！営業塾のお知らせ 

----------------------------------------------------- 

 

御社では以下のような「営業」における悩みはございませんか？ 

 

「下請けから脱却して、売上を上げたい」 

「新しい塗料を仕入れたが、アプローチ先が分からない」 

「職人の腕はいいが、新規商談の進め方がわからない」 

「見込み客のフォロー方法がわからない」 

 

そんなお悩みは弊社の営業研修「営業塾」で解決してください！ 

営業はセンスではなく、スキルです。 

 

55業種 600社の営業支援実績をもとに、 

「ターゲット選定」「新規商談」「見込み客フォロー」等、 

優秀な営業マンが実践している「売れる考え方と行動」をまとめ 

すぐに御社で活用できる【実践】を重視した講義内容を用意しています！！ 

 

【建築塗装業の受講者のお声】 

Ｍ様：訪問につなげるまでの流れは「なるほど」と思いました。 

   新規商談においてヒアリングを成功させる為の提案はぜひ参考にしたい。 

Ｋ様：長期的な見込み客へのフォローの仕方は一番大事だと思った。 

   教えてもらった定期的なフォローを確実にしていきます。 

Ｎ様：進捗チェック管理が今回一番学びたかったところ。 

   謡的に管理方法が知れたので実践してみます。 

Ｔ様：営業時のトークスクリプトは秘伝のものだと思うので、 

   とても意味のあるものを見せてもらえた。 

 

全 6回 10月～12月隔週金曜日 ウィズビジネスセンターにて開講 

お問合わせ・詳細はこちら↓↓ 

http://www.islandbrain.co.jp/eigyoujuku/ 

※席数に限りがありますので、お早めにお申し込みください。 



 

このメールは今まで弊社のメンバーと名刺交換をして 

頂いた方や、お申し込みを頂いた方に送信をして 

おりますが、配信停止をご希望される方はお手数ですが 

下記アドレスまでご連絡下さい。 

配信停止はこちらまで → mail@islandbrain.com 

 

━━━━━━━━━━━━━━━━━━━━━━━━ 

    ◆◇ 新規開拓物語 VOL.270 ◇◆ 

━━━━━━━━━━━━━━━━━━━━━━━━ 

 

■繁忙期こそ外部を活用する 

 

今日もある人材派遣会社の営業担当者の 

お話しの続きです。 

 

↓人材派遣業の営業代行の実績はこちら↓ 

http://www.islandbrain.co.jp/result/haken.html 

 

彼はこの会社で５年ほど営業をしています。 

営業といっても、受け入れ先の開拓から 

派遣社員のフォローまでをすべて行わなければ 

なりません。 

 

案件が増えて派遣社員が増えると 

受け入れ先を開拓する時間がなくなり、 

案件が落ち着くと、そこから受け入れ先の開拓を 

リスタートしなければならない。今までは 

そのパターンの繰り返しでした。 

 

彼はその状況を打破するためにどうすれば 

いいかを考えました。繁忙期が終わった時に 

受け入れ企業の見込み先がある状態を作りたい・・・。 

 

本来は自らがやらなければいけないことなのかも 

しれませんが、どうしても繁忙期は受け入れ企業の 
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発掘は後回し・・・そこで、繁忙期の時こそ 

外部の営業代行会社を活用して案件の 

発掘を行うことを営業会議で提案しました。 

 

外部の会社の活用が始まると、忙しい時にも 

ある意味強制的に商談が入ってきます。 

派遣社員のフォローの時間の合間を縫って、 

その商談にも何とか訪問をしています。 

 

繁忙期が終わった時に見込みがない・・・ 

今ではその状態を打破することができるイメージを 

持つことができるようになりました。 

 

↓人材派遣業の営業代行の実績はこちら↓ 

http://www.islandbrain.co.jp/result/haken.html 

 

 

（次週は・・・ 

 

以前に商談に行った会社の建物が塗り替えられている。 

商談に行った先のフォローのやり方が分からなかった 

ある建築塗装会社の新規開拓物語です。） 

 

 

■□―――――――――――――――――――――― 

営業代行のご相談は下記までご連絡下さい。 

株式会社アイランド・ブレイン 

MAIL info@islandbrain.co.jp 

URL  http://www.islandbrain.co.jp 

TEL 052-950-2320（名古屋） 03-5201-3757（東京） 

――――――――――――――――――――――□■ 

 

 

━━━━━━━━━━━━━━━━━━━━━━━ 

このメールマガジンは、株式会社アイランド・ブレインの 

メンバーと名刺交換をしていただいた方に配信をしています。 
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お心当たりのない方、配信停止をご希望される方は 

お手数ですが下記メールアドレスまでご連絡下さい。 

配信停止はこちらまで → mail@islandbrain.com 

 

【発行元 お問い合わせ先】 

株式会社アイランド・ブレイン 

〒460-0003 名古屋市中区錦３－４－６桜通大津第一生命ビル３Ｆ 

〒103-0027 東京都中央区日本橋 3-2-14日本橋ＫＮビル３Ｆ 

MAIL info@islandbrain.co.jp 

URL  http://www.islandbrain.co.jp 

TEL 052-950-2320（名古屋） 03-5201-3757（東京） 

━━━━━━━━━━━━━━━━━━━━━━━ 
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