
こんにちは。 

株式会社アイランド・ブレインです。 

 

……………………………………………………………………………………   

            2 月 26日（水） 

  「経営革新に挑戦する中小企業の成功事例発表会」を開催！       

 ……………………………………………………………………………………   

 ●製造・サービス・建設業の経営者 3名が自社の成功事例を発表！  

 ●来場の皆様に、成功事例集「挑戦する経営者 20の成果」を無料配布！  

 ●さらに特別講演には、ファインモールド社の鈴木社長が登場！    

  →昨年上映の大ヒットアニメ映画の戦闘機プラモデル等を手掛け   

   『世界の監督達が認めたたった 6人の小企業』とＴＶ等で大きな  

   話題となった企業。(http://www.finemolds.co.jp/index.html）  

  →精巧な技術とモノづくりを追求する姿勢や人柄で注目を集める   

   鈴木社長の講演は必見です！ 

┏ ━･━ ━･━ ━･━ ━･━ ━･━ ━･━ ━･━ ━･━ ━･━ ━･━ ┓  

          経営に関わる皆様必見！！            

    【新規事業】【販路開拓】【人材育成】【設備投資】etc      

       解決のヒントが見つかるかもしれません！         

┗ ━･━ ━･━ ━･━ ━･━ ━･━ ━･━ ━･━ ━･━ ━･━ ━･━ ┛  

        ▼詳細情報・申込みはこちらから▼           

          http://www.islandbrain.com            

 ……………………………………………………………………………………  

 ■ 開催日時 ■ 平成 26 年 2月 26日（水） 13：30～15：45 

 ■ 開催場所 ■ 愛知産業労働センター 5F 小ホール 1 

         （http://www.winc-aichi.jp/access/） 

  ■ 参加人数 ■ 先着 200 名様（参加費無料） 

         ※現在たくさんのお申込みをいただいております。 

          ご希望の方はお早めにご応募ください。 

 ……………………………………………………………………………………  

 ■成功事例集■ 「経営革新に挑戦する中小企業の成功事例集 

            ～挑戦する経営者 20の成果～    」 

 愛知県の支援施策「経営革新計画」に基づいて、新たな事業に 

 挑戦する中小企業 20社の経営者に取材し、経営者目線で事業への 

 取り組みや思いをストーリー仕立てで構成した冊子になります。 

                              



        申込期間は 2月 19 日（水）迄となります。 

      ～皆さまのご応募を心よりお待ちしております！！～      

━━━━━━━━━━━━━━━━━━━━━━━━━☆━━☆━☆━━ 

 

このメールは今まで弊社のメンバーと名刺交換をして 

頂いた方や、お申し込みを頂いた方に送信をして 

おりますが、配信停止をご希望される方はお手数ですが 

下記アドレスまでご連絡下さい。 

配信停止はこちらまで → mail@islandbrain.com 

 

━━━━━━━━━━━━━━━━━━━━━━━━ 

    ◆◇ 新規開拓物語 VOL.289 ◇◆ 

━━━━━━━━━━━━━━━━━━━━━━━━ 

 

■デモは製品の紹介のみしているのではない 

 

今日もあるソフトウェア業の営業担当者の 

お話しの続きです。 

 

↓ソフトウェア業の営業代行の実績はこちら↓ 

http://www.islandbrain.co.jp/result/software.html 

 

彼は当社の主力製品である製造業向けの 

生産管理のソフトウェアの営業をするにおいて、 

相手に受けの良いデモができずに苦手意識がありました。 

 

逆に彼の営業部長はデモが上手で、 

そのデモに同行できる機会がありました。 

予想通り部長が行ったデモは相手に受け入れられ 

本格的な提案に進むことになりました。 

 

彼は今回見ていて、自分がやっていなくて 

部長がやっていることがあることに気づきました。 

それは、デモといっても製品の紹介をしているだけ 

ではなく、こちら側から、 

 

mailto:mail@islandbrain.com


「例えば、御社で導入するとすると、この機能を 

こうカスタマイズすると良いと思います」 

 

あるいは相手の質問に対しても、 

 

「弊社の過去の事例では、御社の指摘する箇所を 

この機能を使って実現した事例があります」 

 

というように、いわゆる「営業」をしていることに 

気づきました。 

 

彼は、デモとは製品の紹介であり、その製品に 

気に入って頂いたら営業に進むと思っていたのですが、 

実際には製品の紹介と営業が同時で行われていました。 

 

終わった後に彼は部長に、 

「デモっていうのはああいう風にやるんですね。 

勉強になりました」と言うと、 

 

「そんなの当たり前でしょ？今までどうやって 

デモをしてたの？」との返答がありました。 

 

何とも言えない気持ちにもなりましたが、 

次のデモでは必ずやろうと決めました。 

 

↓ソフトウェア業の営業代行の実績はこちら↓ 

http://www.islandbrain.co.jp/result/software.html 

 

 

（次週は・・・ 

 

あらゆる手を尽くしているのに目標達成できない。 

どのような改善策を打てばよいか分からなくなっていた 

あるコンサルティング会社の新規開拓物語です。） 

 

 

http://www.islandbrain.co.jp/result/software.html


■□―――――――――――――――――――――― 

営業代行のご相談は下記までご連絡下さい。 

株式会社アイランド・ブレイン 

MAIL info@islandbrain.co.jp 

URL  http://www.islandbrain.co.jp 

TEL 052-950-2320（名古屋） 03-5201-3757（東京） 

――――――――――――――――――――――□■ 

 

 

━━━━━━━━━━━━━━━━━━━━━━━ 

このメールマガジンは、株式会社アイランド・ブレインの 

メンバーと名刺交換をしていただいた方に配信をしています。 

お心当たりのない方、配信停止をご希望される方は 

お手数ですが下記メールアドレスまでご連絡下さい。 

配信停止はこちらまで → mail@islandbrain.com 

 

【発行元 お問い合わせ先】 

株式会社アイランド・ブレイン 

〒460-0003 名古屋市中区錦 3-4-6桜通大津第一生命ビル３Ｆ 

〒103-0027 東京都中央区日本橋 3-2-14日本橋ＫＮビル３Ｆ 

MAIL info@islandbrain.co.jp 

URL  http://www.islandbrain.co.jp 

TEL 052-950-2320（名古屋） 03-5201-3757（東京） 

━━━━━━━━━━━━━━━━━━━━━━━ 
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