
こんにちは。 

株式会社アイランド・ブレインです。 

 

---------------------------------- 

効果的な提案書の作り方とは？ 

～営業代行成功事例共有勉強会～ 

---------------------------------- 

 

・そもそも提案書って必要なの？ 

・提案書をどのように作ったら良いかが分からない 

・提案書をキレイに作る方法を知りたい 

 

御社ではこのような悩みをお持ちではないでしょうか？ 

 

当社では「営業代行成功事例共有勉強会」として 

新規開拓営業を行う中で生まれる課題について、 

その成功事例を共有するための勉強会を開いています。 

 

１１月のテーマは 

「提案書・提案資料の作り方とは？」 です。 

 

効果的な提案書を作成し受注件数を 

増やすことに繋がった成功事例をご紹介します。 

御社の提案書作業務に役立てて頂ければと 

考えています。 

 

営業代行成功事例共有勉強会 

テーマ： 「提案書・提案資料の作り方とは？」 

日時： １１月２０日（木） １８：３０～２０：３０ 

場所： 株式会社アイランド・ブレイン 会議室 

 名古屋市中区錦三丁目４番６号桜通大津第一生命ビル３Ｆ 

 http://www.islandbrain.co.jp 

講師： 株式会社アイランド・ブレイン 

 取締役 鈴木 徹 

定員： ８名様 ※参加者の皆さまの交流の時間も設けております 

費用： 無料 

http://www.islandbrain.co.jp/


 

お申込を頂く場合は、info@islandbrain.co.jp への 

メールもしくは、当社の営業担当・支援担当に 

ご連絡ください。 

 

すでにお申し込みを頂いている方にも送付を 

しています。ご容赦を頂ければ幸いです。 

 

このメールは今まで弊社のメンバーと名刺交換をして 

頂いた方や、お申し込みを頂いた方に送信をして 

おりますが、配信停止をご希望される方はお手数ですが 

下記アドレスまでご連絡下さい。 

配信停止はこちらまで → mail@islandbrain.com 

 

━━━━━━━━━━━━━━━━━━━━━━━━ 

    ◆◇ 新規開拓物語 VOL.325 ◇◆ 

━━━━━━━━━━━━━━━━━━━━━━━━ 

 

■営業管理ソフト導入を成功させるために 

 

今週もある通信機器メーカーのお話の続きです。 

 

↓当社の営業代行の実績はこちら↓ 

http://www.islandbrain.co.jp/result/ 

 

総勢１２名の営業担当者の日々の行動を 

どう管理していくのか？という課題を解決するために 

営業管理ソフトの導入を行うことになりました。 

 

しかし、ソフトを調査するとどれも同じような機能を 

持ったものであることが分かり、決め手を欠いていました。 

そこですでに導入をしている他社の知り合いの 

営業マネージャーに、何が良いのかを聞いてみました。 

 

お薦めのソフトの名前が出てくると思っていると、 

「多分何のソフトを入れても良いと思うよ」 

mailto:info@islandbrain.co.jp
mailto:mail@islandbrain.com
http://www.islandbrain.co.jp/result/


という答えが返ってきました。 

 

「それが決められないから聞いているのに・・・」 

と思っていると、 

 

「それよりも、そのソフトを導入して 

営業担当者は日々の情報を入力できるの？」 

という質問も返ってきました。 

 

「入力をしろって言えば入力するんじゃないかな」 

 

「多分それだと何のソフトを入れてもうまくは 

いかないと思うよ」 

 

「どういうこと・・・？」 

 

「自分達も入れてみて分かったけど、営業管理ソフトは 

どのソフトを選ぶかももちろん重要だけど、 

それ以上に関係者がしっかりと入力できるのかが 

重要だと思う。 

 

ソフトを入れたからと言ってみんな入力を 

するようにはならないし、いま日々の日報とかが 

毎日間違いなくあがってきているのであれば 

うまくいくと思うけど、それができていない 

うちはソフトを入れても宝の持ち腐れになるよ。」 

 

そう言われてみるとそのような気もしてきました。 

営業担当者の日々の報告のクセを付けさせる 

ことの方が先決ではないかと思いました。。 

 

↓当社の営業代行の実績はこちら↓ 

http://www.islandbrain.co.jp/result/ 

 

 

（次週は・・・ 

http://www.islandbrain.co.jp/result/


 

お客様との関係性をどう深めるか・・・ 

お客様と信頼関係を築くことが苦手だった 

ある税理士の新規開拓物語です。） 

 

 

■□―――――――――――――――――――――― 

営業代行のご相談は下記までご連絡下さい。 

株式会社アイランド・ブレイン 

MAIL info@islandbrain.co.jp 

URL  http://www.islandbrain.co.jp 

TEL 052-950-2320（名古屋） 

03-5201-3757（東京） 

06-6131-8329（大阪） 

――――――――――――――――――――――□■ 

 

 

━━━━━━━━━━━━━━━━━━━━━━━ 

このメールマガジンは、株式会社アイランド・ブレインの 

メンバーと名刺交換をしていただいた方に配信をしています。 

お心当たりのない方、配信停止をご希望される方は 

お手数ですが下記メールアドレスまでご連絡下さい。 

配信停止はこちらまで → mail@islandbrain.com 

 

【発行元 お問い合わせ先】 

株式会社アイランド・ブレイン 

〒460-0003 名古屋市中区錦 3-4-6 桜通大津第一生命ビル３Ｆ 

〒103-0027 東京都中央区日本橋 3-2-14 日本橋ＫＮビル３Ｆ 

〒530-0001 大阪市北区梅田 1-11-4 大阪駅前第４ビル２０Ｆ 

MAIL info@islandbrain.co.jp 

URL  http://www.islandbrain.co.jp 

TEL 052-950-2320（名古屋） 

03-5201-3757（東京） 

06-6131-8329（大阪） 

━━━━━━━━━━━━━━━━━━━━━━━ 
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