
こんにちは。 
株式会社アイランド・ブレインです。 
 
このメールマガジンと弊社からの定期郵送物である 
「新規開拓通信」が弊社ＨＰからダウンロードできます。 
下記ＵＲＬとユーザー名・パスワードをご利用下さい。 
http://www.islandbrain.co.jp/html/download.html 
ユーザー名：shinkikaitaku 
パスワード：1050 
 
本日は、大手シンクタンクの方とのお話しの中から、 
「長期金利はどう見ればよいのか」というテーマについて 
お話をした内容をご紹介します。 
 
最近の報道では、景気は少し盛り返しているようです。 
一方でデフレ懸念も強いようです。さて、 
こうなると長期金利がどう動くのか気になるところです。 
普通で考えれば、景気が上向き、加えて短期金利が 
上昇でもすれば長期金利は上がると考えるのが自然です。 
 
現在は 1.2％程度（10年物国債利回り）の低い水準で 
安定していますが、この水準がどうなるのだろうという 
議論です。 
 
しかし、最近は経済成長率や物価の上昇だけでは 
長期金利の将来は語れないようです。このことは 
長期金利が低い状況で何故安定推移しているのか、 
その背景を考えると理解できそうです。 
 
多額の借金を抱える国の財政状況の悪化は長期金利の 
上昇圧力に繋がりますが、一方で、企業部門が増収を 
重ねたことで、赤字を埋め合わせる国債を企業部門が 
引き受けることを可能とし、結果として長期金利上昇を 
抑えてきたと言えそうです。しかし、どうも企業収益に陰りが 
見え税収もパッとしません。即ち、金利上昇を抑える力が 
薄れてきていると言えそうです。 



 
景気が少し盛り返したとしても、これは経済対策効果や 
エコポイントなどによる需要の前倒しであるとも考えられます。 
財政の改善が当面見込めず、かつ企業収益も改善せず 
経常収支の黒字が縮小してくるとダブルで長期金利の 
押上げ圧力となります。そうなると国債の支払利息も 
増加し、ますます財政が悪化し、また長期金利の 
上昇圧力となります。舵取りの難しい時代になりました。  
 
このメールは今まで弊社のメンバーと名刺交換をして 
頂いた方や、お申し込みを頂いた方に送信をして 
おりますが、配信停止をご希望される方はお手数ですが 
下記アドレスまでご連絡下さい。 
配信停止はこちらまで → mail@islandbrain.co.jp 
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■紹介を頂く一番の方法は、良いサービス提供を行うこと 
 
今日もある保険代理店の営業マンの 
お話の続きです。 
 
新規開拓の成功のポイントは紹介を頂くこと・・・ 
 
彼は様々な方法を用いて、クライアントや知り合いから 
紹介を引き出そうとしていましたが、なかなか思うように 
いきませんでした。 
 
そんなある日、彼に１本の電話が入りました。 
クライアントからの電話でした。彼が電話に出ると、 
「実は車で事故を起こしてしまって・・・」 
このクライアントは彼から自動車保険を購入していました。 
 
事故の状況はそれほどひどいものではありませんでしたが、 



相手に軽症とはいえケガをさせてしまったことや 
事故処理の経験もないことから、このクライアントは 
かなり動揺していました。 
 
彼はこのクライアントを落ち着かせ、どこにどういった 
連絡をすればよいかの指示を出しました。また、 
クライアントが一番不安に感じていたケガをさせてしまった 
相手への対応方法も事細かに伝えて、お互い円満に 
解決ができるように導いていきました。また、金銭的に 
負担がかからないよう書類の手続きも迅速に行い、 
クライアントが大きな負担を負うことなく事故の処理を 
終えることができました。 
 
彼にとってはこれが当たり前のことであったし、 
特別なことはない、仕事の一部でした。 
 
この対応をした数ヵ月後、このクライアントから 
電話がかかってきました。 
 
「実は友人が自動車の保険を変えたいらしくて、 
１回話をしてあげてくれませんか？今までの会社は 
事故の時に全然対応してくれなかったらしくて、この前の 
話をしたらそっちにしたいって言ってたんで・・・。」 
 
彼はこのクライアントに、「誰か紹介をして欲しい」と 
言ったことは１度もありませんでした。 
 
 
（次週は・・・ 
 
値段を聞かれたらどう答えればいいのか？ 
形のない受託開発のサービスを提供する 
あるソフトウェア開発会社の新規開拓物語です。） 
 
 
■□―――――――――――――――――――――― 



BtoBの新規開拓のご相談は下記までご連絡下さい。 
株式会社アイランド・ブレイン 
MAIL info@islandbrain.co.jp 
URL  http://www.islandbrain.co.jp 
TEL   052-459-1050 
――――――――――――――――――――――□■ 
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このメールマガジンは、株式会社アイランド・ブレインの 
メンバーと名刺交換をしていただいた方に配信をしています。 
お心当たりのない方、配信停止をご希望される方は 
お手数ですが下記メールアドレスまでご連絡下さい。 
配信停止はこちらまで → mail@islandbrain.co.jp 
 
【発行元 お問い合わせ先】 
株式会社アイランド・ブレイン 
〒453-0013 名古屋市中村区亀島一丁目１番１号 
MAIL info@islandbrain.co.jp 
URL  http://www.islandbrain.co.jp 
TEL   052-459-1050 
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