
こんにちは。 

株式会社アイランド・ブレインです。 

 

社会人の皆さまには関係ないことですが 

小学校や中学校では間もなく夏休みが 

始まろうとしています。 

 

約２か月の休みの間に旅行をしたり、 

行事に参加したり、宿題をやったりと 

子供たちにとっては忙しい時期になります。 

 

そんな子供たちを見ながら 

ふと自分の昔のことを思い返してみると 

予定を計画的にこなしていた友人と 

最終日間際になって慌てていた友人の 

両者がいたことを思い出します。 

 

今になって考えてみると、 

社会人になってからも仕事の進め方が 

効率良い人と、そうでない人が存在しますが、 

小さい頃に培ったノウハウが関係している 

部分もあるのではないかと思います。 

 

良くも悪くも何事も経験したことが 

その人のノウハウになるのだと思います。 

 

このメールは今まで弊社のメンバーと名刺交換をして 

頂いた方や、お申し込みを頂いた方に送信をして 

おりますが、配信停止をご希望される方はお手数ですが 

下記アドレスまでご連絡下さい。 

配信停止はこちらまで → mail@islandbrain.com 
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■営業計画はどうやって作ればいいの！？ 

 

今日からはある広告制作業の新任営業リーダーの 

新規開拓物語です。 

 

↓営業リーダーの仕事と役割とは？ 

管理者としての仕事内容を記載した「営業の教科書」はこちら↓ 

http://www.islandbrain.co.jp/blog/role-of-sales-manager/ 

 

この会社は社員数が全部で１２名。 

そのうち営業部メンバーが４名います。 

彼はそんな営業部の新任リーダーとして 

来期から活躍する予定になっています。 

 

この会社では今まで営業計画を作成したことがなく、 

新規案件があればその場にいる人が 

対応することで営業活動を行ってきました。 

しかし、成り行きの営業活動では売り上げが 

年々減少していることから、来期から目標達成に向けて 

具体的な営業計画を作ることになりました。 

 

今回、彼はその役割を担うこととなったため、 

営業計画を立てるために必要な情報を集めています。 

 

既存顧客からの受注を増やす 

職場環境を働きやすくする 

営業担当のスキルを向上する 

 

営業計画を作るにあたって様々な項目が挙げられます。 

 

計画を作るにしても何がいいのか分からないな・・・ 

とりあえず思いつくことから全部やればいいのかな 

 

このようなことを考えて彼は営業計画を作っています。 

 



↓営業マネージャーの仕事と役割とは？ 

管理者としての仕事内容を記載した「営業の教科書」はこちら↓ 

http://www.islandbrain.co.jp/blog/role-of-sales-manager/ 

 

 

 

（次週へ続く・・・） 

 

 

 

■□―――――――――――――――――――――― 

営業代行のご相談は下記までご連絡下さい。 

株式会社アイランド・ブレイン 

MAIL info@islandbrain.co.jp 

URL  http://www.islandbrain.co.jp 

TEL 052-950-2320（名古屋） 

03-5201-3757（東京） 

06-6131-8329（大阪） 

――――――――――――――――――――――□■ 
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このメールマガジンは、株式会社アイランド・ブレインの 

メンバーと名刺交換をしていただいた方に配信をしています。 

お心当たりのない方、配信停止をご希望される方は 

お手数ですが下記メールアドレスまでご連絡下さい。 

配信停止はこちらまで → mail@islandbrain.com 

 

【発行元 お問い合わせ先】 

株式会社アイランド・ブレイン 

〒460-0003 名古屋市中区錦 3-4-6桜通大津第一生命ビル３Ｆ 

〒103-0027 東京都中央区日本橋 3-2-14日本橋ＫＮビル 4Ｆ 

〒530-0001 大阪市北区梅田 1-11-4大阪駅前第４ビル 10Ｆ 

MAIL info@islandbrain.co.jp 

URL  http://www.islandbrain.co.jp 

TEL 052-950-2320（名古屋） 

http://www.islandbrain.co.jp/blog/role-of-sales-manager/
mailto:info@islandbrain.co.jp
http://www.islandbrain.co.jp/
mailto:mail@islandbrain.com
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03-5201-3757（東京） 

06-6131-8334（大阪） 
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