
こんにちは。 

株式会社アイランド・ブレインです。 

 

11 月に入り、今年も残すところ 

あと 2カ月を切りました。 

皆さま、各々で今年の年始に立てた 

目標は達成できそうでしょうか？ 

 

仕事でもプライベートでも決めた 

目標を達成しようと思えば年間計画が必要です。 

 

年始にとばし過ぎても息切れしますし、 

年末に詰め込んでも上手くいかないことが多いです。 

 

あと 2カ月弱・・・。 

改めて残りの 2017年をどのように過ごすか 

考えてみるのも良いかもしれません。 

 

このメールは今まで弊社のメンバーと名刺交換をして 

頂いた方や、お申し込みを頂いた方に送信をして 

おりますが、配信停止をご希望される方はお手数ですが 

下記アドレスまでご連絡下さい。 

配信停止はこちらまで → 

https://q.bmv.jp/bm/p/f/tf.php?id=islandbrain&task=cancel 

 

━━━━━━━━━━━━━━━━━━━━━━━━ 

    ◆◇ 新規開拓物語 VOL.475  ◇◆ 

━━━━━━━━━━━━━━━━━━━━━━━━ 

 

■継続フォローをしていく・・・ 

 

今週もあるソフトウェア会社の営業リーダーのお話の続きです。 

 

↓営業リーダーの仕事と役割とは？  

管理者としての仕事内容を記載した「営業の教科書」はこちら↓

http://www.islandbrain.co.jp/blog/role-of-sales-manager/ 

https://q.bmv.jp/bm/p/f/tf.php?id=islandbrain&task=cancel


 

展示会で名刺交換した企業をフォローできていない・・・。 

どうやってフォローすればいいんだ？ 

 

このような課題について悩んでいた彼ですが、 

他社の取り組み事例を聞いているうちに 

自社で取り組むべき内容が見えてきました。 

 

訪問後にフォローメールをする・・・。 

訪問の御礼状や定期的な挨拶状を送る・・・。 

定期的にフォロー電話を行う・・・。 

 

などなど。 

各社によって様々なフォロー手段を用いていますが、 

彼はどの会社も上手くいっている事例には 

共通していることがあると考えていました。 

 

それぞれの会社でフォロー手段は違うけど 

上手くいっている事例で共通しているのは 

継続ができていることだな・・・。 

 

自社でフォロー手段を取り入れていく時にも 

継続的に実施できるかどうかを基準にして 

手段を考えてみないといけないな・・・。 

 

営業部のメンバーと打ち合わせしながら 

普段の業務スケジュールのなかで無理なく 

実行できるやり方を考えてみようかな。 

 

彼は見込み客フォローについて他社の事例を 

参考にしながら自社でも取り入れてみようと 

考えていました。 

 

↓営業マネージャーの仕事と役割とは？ 

管理者としての仕事内容を記載した「営業の教科書」はこちら↓ 

http://www.islandbrain.co.jp/blog/role-of-sales-manager/ 

http://www.islandbrain.co.jp/blog/role-of-sales-manager/


 

 

 

（次週は・・・ 

 

自社の強みってなに！？ 

新規商談時の強みの打ち出しについて悩む 

防水会社の新規開拓物語です。 

 

 

 

■□―――――――――――――――――――――― 

営業代行のご相談は下記までご連絡下さい。 

株式会社アイランド・ブレイン 

MAIL info@islandbrain.co.jp 

URL  http://www.islandbrain.co.jp 

TEL 052-950-2320（名古屋） 

03-5201-3757（東京） 

06-6131-8329（大阪） 

――――――――――――――――――――――□■ 

 

 

━━━━━━━━━━━━━━━━━━━━━━━ 

このメールマガジンは、株式会社アイランド・ブレインの 

メンバーと名刺交換をしていただいた方に配信をしています。 

お心当たりのない方、配信停止をご希望される方は 

お手数ですが下記メールアドレスまでご連絡下さい。 

配信停止はこちらまで → 

https://q.bmv.jp/bm/p/f/tf.php?id=islandbrain&task=cancel 

 

【発行元 お問い合わせ先】 

株式会社アイランド・ブレイン 

〒460-0003 名古屋市中区錦 3-4-6桜通大津第一生命ビル 3Ｆ 

〒103-0027 東京都中央区日本橋 3-2-14日本橋ＫＮビル 4Ｆ 

〒530-0001 大阪市北区梅田 1-11-4大阪駅前第４ビル 10Ｆ 

MAIL info@islandbrain.co.jp 

mailto:info@islandbrain.co.jp
http://www.islandbrain.co.jp/
https://q.bmv.jp/bm/p/f/tf.php?id=islandbrain&task=cancel
mailto:info@islandbrain.co.jp


URL  http://www.islandbrain.co.jp 

TEL 052-950-2320（名古屋） 

03-5201-3757（東京） 

06-6131-8334（大阪） 

━━━━━━━━━━━━━━━━━━━━━━━ 

 

http://www.islandbrain.co.jp/

