
こんにちは。 

株式会社アイランド・ブレインです。 

 

4 月から新入社員を迎え入れる予定の 

会社も多いかと思います。 

新戦力が加わり皆さまの会社が 

益々の発展をされることを祈っております。 

 

新卒採用を行っている会社だと 

顕著に感じることだと思いますが、 

年齢が増すにつれ新入社員との 

年齢差が広がっていくことを感じます。 

 

大学を出たばかりの人たちが 

どんなことに関心を持っているのか・・・？ 

 

常にアンテナを立てておかないと 

彼らの考えを理解することが 

年々難しくなってしまう可能性があります。 

 

このメールは今まで弊社のメンバーと名刺交換をして 

頂いた方や、お申し込みを頂いた方に送信をして 

おりますが、配信停止をご希望される方はお手数ですが 

下記アドレスまでご連絡下さい。 

配信停止はこちらまで → 

https://q.bmv.jp/bm/p/f/tf.php?id=islandbrain&task=cancel 

 

━━━━━━━━━━━━━━━━━━━━━━━━ 

    ◆◇ 新規開拓物語 VOL.491  ◇◆ 

━━━━━━━━━━━━━━━━━━━━━━━━ 

 

■営業会議が上手くできない 

 

今日からはある土木会社の営業部長の 

新規開拓物語です。 

 



営業会議の成功率を高めるコツとは？ 

営業会議のコツについて記載した「営業の教科書」はこちら↓ 

www.islandbrain.co.jp/blog/goal-sharing/ 

 

この会社の社員は全部で 13人、 

そのなかで営業部は彼を含めた 4名が 

在籍しています。 

 

この会社では営業担当者にそれぞれ 

売上目標が設定されており目標達成のために 

各々が日々考えて営業活動を行っています。 

 

しかし、営業活動の内容は基本的に 

個々の判断に任せていることも多く、 

目標達成が実現出来ているものもいれば、 

達成出来ないものもいる現状があります。 

 

そこで彼はこの現状を改善するために 

定期的に営業会議を開きたいと考えています。 

定期的に営業会議で進捗確認や行動確認 

をすることで業部全員が目標を達成することを 

目指していこうとしているのです。 

 

しかし、その実施にあたって課題がありました・・・。 

 

実は過去にも営業会議を試みたことがあるのですが、 

会議への不参加者が多く営業会議を定期開催 

出来ていないといった状況がありました。 

 

・・・お客様との打ち合わせがあります、 

・・・新規商談の予定が入っています、 

・・・急なトラブルがあったので出かけます、 

だから今週の営業会議には参加出来ません。 

 

このような理由から営業会議への不参加者が多く 

定期的に営業会議を開催しようと思っても 



実現出来ていないことが多くあったのです。 

 

ただ、このまま個々の営業に任せていても 

安定して目標達成が出来ないしな・・・。 

でもお客様との打ち合わせより優先して 

会議を行っていいのかな・・・？ 

 

彼はどうすれば皆が営業会議に参加 

出来るようになるか頭を悩ませています。 

 

↓営業会議の成功率を高めるコツとは？ 

営業会議のコツについて記載した「営業の教科書」はこちら↓ 

www.islandbrain.co.jp/blog/goal-sharing/ 

 

 

 

（次週へ続く・・・） 

 

 

 

■□―――――――――――――――――――――― 

営業代行のご相談は下記までご連絡下さい。 

株式会社アイランド・ブレイン 

MAIL info@islandbrain.co.jp 

URL  http://www.islandbrain.co.jp 

TEL 052-950-2320（名古屋） 

03-5201-3757（東京） 

06-6131-8329（大阪） 

――――――――――――――――――――――□■ 

 

 

━━━━━━━━━━━━━━━━━━━━━━━ 

このメールマガジンは、株式会社アイランド・ブレインの 

メンバーと名刺交換をしていただいた方に配信をしています。 

お心当たりのない方、配信停止をご希望される方は 

お手数ですが下記メールアドレスまでご連絡下さい。 

mailto:info@islandbrain.co.jp
http://www.islandbrain.co.jp/


配信停止はこちらまで → 

https://q.bmv.jp/bm/p/f/tf.php?id=islandbrain&task=cancel 

 

【発行元 お問い合わせ先】 

株式会社アイランド・ブレイン 

〒460-0003 名古屋市中区錦 3-4-6桜通大津第一生命ビル 3Ｆ 

〒103-0027 東京都中央区日本橋 3-2-14日本橋ＫＮビル 4Ｆ 

〒530-0001 大阪市北区梅田 1-11-4大阪駅前第 4ビル 10Ｆ 

MAIL info@islandbrain.co.jp 

URL  http://www.islandbrain.co.jp 

TEL 052-950-2320（名古屋） 

03-5201-3757（東京） 

06-6131-8334（大阪） 

━━━━━━━━━━━━━━━━━━━━━━━ 
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