
こんにちは。 

株式会社アイランド・ブレインです。 

 

---------------------------------------- 

営業会議の運営方法の成功事例 

～営業代行成功事例共有勉強会 名古屋～ 

---------------------------------------- 

 

当社では「営業代行成功事例共有勉強会」として 

新規開拓営業を行う中で生まれる課題について、 

その成功事例を共有するための勉強会を開いています。 

 

2月のテーマは 

「目標設定・計画立案についての成功事例」です。 

 

皆さまは営業活動を行っていく上で目標設定を行っていますか？ 

  

・今期は売上を○○万円にすることが目標 

・毎月〇社に定期訪問することが目標 

・一日〇件のテレアポをすることが目標 

 立場や状況によって様々な形で目標設定がされているかと思います。 

  

では、その目標設定は適切な内容になっているでしょうか？ 

  

当然、目標は誰かが決めます。 

管理者の方であれば部下の目標設定をする機会もあると思います。 

  

今回の成功事例共有勉強会は、そういった営業活動における目標設定、 

そしてその目標達成をしていくための計画立案について 

成功事例を交えて紹介したいと思います。 

 

【営業代行成功事例共有勉強会】 

テーマ： 「営業会議の運営方法の成功事例」 

日時： 4月 27日（金） 18：30～20：00 

場所： 法研中部 第 2会議室 

〒460-0002 愛知県名古屋市中区丸の内三丁目 7-19 法研中部ビル 8階 



講師： 株式会社アイランド・ブレイン 神谷 拓実 

定員： 20名様 ※参加者の皆さまの交流の時間も設けております 

費用： 無料 

お申込みはこちらから → http://www.islandbrain.co.jp/share_seminar/ 

 

このメールは今まで弊社のメンバーと名刺交換をして 

頂いた方や、お申し込みを頂いた方に送信をして 

おりますが、配信停止をご希望される方はお手数ですが 

下記アドレスまでご連絡下さい。 

配信停止はこちらまで → 

https://q.bmv.jp/bm/p/f/tf.php?id=islandbrain&task=cancel 

 

━━━━━━━━━━━━━━━━━━━━━━━━ 

    ◆◇ 新規開拓物語 VOL.493  ◇◆ 

━━━━━━━━━━━━━━━━━━━━━━━━ 

 

■営業会議の重要性・・・ 

 

今日もある土木会社のお話の続きです。 

 

営業会議の成功率を高めるコツとは？ 

営業会議のコツについて記載した「営業の教科書」はこちら↓ 

www.islandbrain.co.jp/blog/goal-sharing/ 

 

彼は営業会議の参加者が少ないことを課題に思っています。 

 

営業会議の重要性を分かっていないんだよ！ 

営業会議より重要な打ち合わせなんて 

そんなに多くはないと思うけどね。 

 

知り合いの管理者からこのような 

アドバイス受けた彼は、自社の営業会議の 

やり方を見直してみることにしました。 

 

・・・まずは全員が営業会議に参加する 

意識を持つことが大事だな。 

http://www.islandbrain.co.jp/share_seminar/
https://q.bmv.jp/bm/p/f/tf.php?id=islandbrain&task=cancel


今は自由参加になっているけど営業会議は 

必ず全員が参加することにしよう。 

 

・・・そうなってくると営業会議を 

開始する時間帯を決めないといけないな。 

日中だとお客様との打ち合わせが多いから 

朝の早い時間か夜にやるといいかな。 

 

・・・あとは営業会議の時間がどれだけ 

掛かるかも決めないとスケジュール組めないよな。 

だいたい 1時間を超えないくらいかな。 

 

・・・あとはそもそも何のテーマで会議をするのか 

明確になっていないといけないよな。 

 

・・・・・・。 

 

彼は営業会議に全員が参加するには 

どうすればいいかを考えていきました。 

全員が参加できるルールをつくっていったのです。 

 

・・・こうやって考えてみると 

担当者の皆の営業会議に参加する意識が 

低いこと嘆いていたけど、 

自分自身も営業会議を定期開催できるように 

考えることが足りなかったな。 

今回考えただけでも取り組んだ方がいいことが 

たくさん決まったし。 

 

やっぱり営業会議をどれだけ重要に思っているか 

自分も意識を改めないといけないな。 

 

彼はこのような心境の変化を感じながら 

営業会議のルールを決めていったのでした。 

 

↓営業会議の成功率を高めるコツとは？ 



営業会議のコツについて記載した「営業の教科書」はこちら↓ 

www.islandbrain.co.jp/blog/goal-sharing/ 

 

 

 

（次週は・・・ 

 

営業担当のモチベーションが上がらない・・・。 

営業担当者個々の士気が低いことに悩む 

広告会社の新規開拓物語です。 

 

 

 

■□―――――――――――――――――――――― 

営業代行のご相談は下記までご連絡下さい。 

株式会社アイランド・ブレイン 

MAIL info@islandbrain.co.jp 

URL  http://www.islandbrain.co.jp 

TEL 052-950-2320（名古屋） 

03-5201-3757（東京） 

06-6131-8329（大阪） 

――――――――――――――――――――――□■ 

 

 

━━━━━━━━━━━━━━━━━━━━━━━ 

このメールマガジンは、株式会社アイランド・ブレインの 

メンバーと名刺交換をしていただいた方に配信をしています。 

お心当たりのない方、配信停止をご希望される方は 

お手数ですが下記メールアドレスまでご連絡下さい。 

配信停止はこちらまで → 

https://q.bmv.jp/bm/p/f/tf.php?id=islandbrain&task=cancel 

 

【発行元 お問い合わせ先】 

株式会社アイランド・ブレイン 

〒460-0003 名古屋市中区錦 3-4-6桜通大津第一生命ビル 3Ｆ 

〒103-0027 東京都中央区日本橋 3-2-14日本橋ＫＮビル 4Ｆ 

mailto:info@islandbrain.co.jp
http://www.islandbrain.co.jp/
https://q.bmv.jp/bm/p/f/tf.php?id=islandbrain&task=cancel


〒530-0001 大阪市北区梅田 1-11-4大阪駅前第 4ビル 10Ｆ 

MAIL info@islandbrain.co.jp 

URL  http://www.islandbrain.co.jp 

TEL 052-950-2320（名古屋） 

03-5201-3757（東京） 

06-6131-8334（大阪） 

━━━━━━━━━━━━━━━━━━━━━━━ 
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