
こんにちは。 

株式会社アイランド・ブレインです。 

 

「営業代行で新規商談の数は増えたが、成約率が伸び悩んでいる」 

 

皆さま、このようなお悩みはありませんか？ 

 

その課題の要因は新規商談で話している自己紹介の内容に 

課題がある可能性が高いです。 

 

〇自己紹介が上手くできない 

〇商談で何を話せばいいか分からない 

〇自己紹介で話す内容が決まっていない 

 

このようなことに悩んでいる方であれば 

新規商談で話す自己紹介を変えることで解決ができます。 

 

8 月の IBメルマガは、 

営業代行を活用して成功した企業様の事例として、 

『自己紹介』を改善したことで成約率が 

大幅に向上した企業様の事例を紹介したいと思います。 

 

成功事例を知ることで皆さまが今後、 

新規営業をされる際のお役に立てればと思っています。 

 

新規商談を成功させるための自己紹介とは？ 

自己紹介について紹介した「営業の教科書」はこちら↓ 

https://www.islandbrain.co.jp/blog/jikosyoukai/ 

 

このメールは今まで弊社のメンバーと名刺交換をして 

頂いた方や、お申し込みを頂いた方に送信をして 

おりますが、配信停止をご希望される方はお手数ですが 

下記アドレスまでご連絡下さい。 

配信停止はこちらまで → 

https://q.bmv.jp/bm/p/f/tf.php?id=islandbrain&task=cancel 

 

https://www.islandbrain.co.jp/blog/jikosyoukai/
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■自己紹介が上手くできない 

 

今週はあるホームページ制作会社様の 

営業代行サービスの成功事例を紹介します。 

 

新規商談を成功させるための自己紹介とは？ 

自己紹介について紹介した「営業の教科書」はこちら↓ 

https://www.islandbrain.co.jp/blog/jikosyoukai/ 

 

この会社はホームページ制作を行っている会社で 

100 名以下の中小企業に対して新規営業を行っています。 

ホームページに関わるＳＥＯ対策やリスティング広告など 

幅広く対応しており、ホームページの立上げや 

リニューアルを検討する企業に対して、 

新規開拓アプローチを行っているのです。 

 

営業代行を使うことでホームページ制作を担当する方との 

多くの商談の場に立つことができています。 

ホームページ制作に関わるデザインから制作まで 

一貫して対応することができることが会社の強みであるため 

大幅な全面リニューアルもスピード感を持って 

提案できることを強く伝えるようにしていました。 

 

お客様との打ち合わせの多くは、 

相手の当日話す内容に合わせて提案していたため、 

商談の自己紹介の流れは特に決めずに新規営業を行っていました。 

 

アポイントに行く中で相手に合わせた提案は行っているのに、 

なかなか受注に繋がらない・・・。 

商談の場で相手からの質問が少ない・・・。 

 

このようになかなか受注に繋がらない状況から 

https://www.islandbrain.co.jp/blog/jikosyoukai/


営業会議を行い、一度新規営業をどのように行っているか 

営業担当者同士でロープレを行ったところ、 

新規商談における自己紹介の流れが全員バラバラで 

あることが判明しました。 

 

そもそも自己紹介では何を話すべきなのか・・・？ 

どのような流れで話すとお客様が理解しやすいのか・・・？ 

自己紹介の資料は今のままで良いのか・・・？ 

 

営業担当者の中から次々とこのような課題が出てきたことにより 

自己紹介の流れや資料を見直すことになりました。 

 

商談の数を多く行っている会社でも 

実際の受注に繋がらない状況について 

この会社は課題を抱えていました。 

 

新規商談を成功させるための自己紹介とは？ 

自己紹介について紹介した「営業の教科書」はこちら↓ 

https://www.islandbrain.co.jp/blog/jikosyoukai/ 

 

 

 

（次週へ続く・・・） 

 

 

 

■□―――――――――――――――――――――― 

営業代行のご相談は下記までご連絡下さい。 

株式会社アイランド・ブレイン 

MAIL info@islandbrain.co.jp 

URL  http://www.islandbrain.co.jp 

TEL 052-950-2320（名古屋） 

03-5201-3757（東京） 

06-6131-8329（大阪） 

――――――――――――――――――――――□■ 
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このメールマガジンは、株式会社アイランド・ブレインの 

メンバーと名刺交換をしていただいた方に配信をしています。 

お心当たりのない方、配信停止をご希望される方は 

お手数ですが下記メールアドレスまでご連絡下さい。 

配信停止はこちらまで → 

https://q.bmv.jp/bm/p/f/tf.php?id=islandbrain&task=cancel 

 

【発行元 お問い合わせ先】 

株式会社アイランド・ブレイン 

〒460-0003 名古屋市中区錦 3-4-6桜通大津第一生命ビル 3Ｆ 

〒103-0027 東京都中央区日本橋 3-2-14日本橋ＫＮビル 4Ｆ 

〒530-0001 大阪市北区梅田 1-11-4大阪駅前第 4ビル 10Ｆ 

MAIL info@islandbrain.co.jp 

URL  http://www.islandbrain.co.jp 

TEL 052-950-2320（名古屋） 

03-5201-3757（東京） 

06-6131-8334（大阪） 
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