
こんにちは。 

株式会社アイランド・ブレインです。 

 

日常業務をしているなかで 

目の前のやらなければいけないことが多く 

将来の課題解決について考える時間が確保できない・・・。 

 

このような課題を抱えている方は、 

多いのではないでしょうか？ 

 

日々の日常業務も当然大切ですが 

将来の課題について考える時間を確保することで 

結果的に問題の発生を防ぐことに繋がる。 

 

頭では理解できていても 

日常業務に追われているなかでは 

将来の課題について考えるまとまった時間を 

確保することが難しい方も多いかと思います。 

 

今週からのメルマガはそのような 

日常業務に追われて課題解決の時間が取れないことに悩む 

営業管理者の事例をご紹介したいと思います。 

 

是非皆さまもご参考にしてください。 

 

営業マネージャーの役割とは？  

営業マネージャーの仕事と役割について記載した「営業の教科書」はこちら↓ 

https://www.islandbrain.co.jp/blog/role-of-sales-manager/ 

・ 

このメールは今まで弊社のメンバーと名刺交換をして 

頂いた方や、お申し込みを頂いた方に送信をして 

おりますが、配信停止をご希望される方はお手数ですが 

下記アドレスまでご連絡下さい。 

配信停止はこちらまで → 

https://q.bmv.jp/bm/p/f/tf.php?id=islandbrain&task=cancel 

 

https://www.islandbrain.co.jp/blog/role-of-sales-manager/
https://q.bmv.jp/bm/p/f/tf.php?id=islandbrain&task=cancel


━━━━━━━━━━━━━━━━━━━━━━━━ 

 ◆◇ 営業代行サービス成功事例共有 VOL.576 ◇◆ 

━━━━━━━━━━━━━━━━━━━━━━━━ 

 

■考えることは別作業をしながら・・・！？ 

 

今週もある省エネ工事会社のマネージャーのお話の続きです 

 

営業マネージャーの役割とは？  

営業マネージャーの仕事と役割について記載した「営業の教科書」はこちら↓ 

https://www.islandbrain.co.jp/blog/role-of-sales-manager/ 

 

「考えること」だけに時間を使うことはせず、 

別の作業をやりながら考えるようにする。 

 

日々の日常業務に追われ、将来的な課題解決を 

考えることができていないことに悩む彼は、 

自社の社長からこのようなアドバイスをもらいました。 

 

移動しながら考える、食事しながら考える、など。 

考えることは常日頃から行っておき、 

アウトプットだけまとまった時間を取るようにする。 

この方法であれば考える時間を大幅に削減できるというのです。 

 

彼は、社長からのアドバイスに従って 

・毎朝の通勤時間 

・アポイントまでの移動時間 

・打ち合わせ開始までの待ち時間 

・食事時間 

・歩いている時間 

などの時間を使い、課題について考えることを 

取り組んでみるようにしました。 

 

初めのうちは慣れていないこともあり、 

考えることに抵抗を感じる部分もありました。 

しかし、慣れてくると机で考えるよりも 

https://www.islandbrain.co.jp/blog/role-of-sales-manager/


身体を動かしながら考えることの方が 

良いアイデアが出てくると感じるようになってきました。 

 

又、特に朝の時間は頭が冴えているため、 

難しい課題解決を考える場合であっても 

有効なアイデアが思いつくことが多くあります。 

 

そして、考えたものを手帳などにメモしておき、 

落ち着いたタイミングでアウトプットしていく。 

 

この方法で課題解決に多くの時間を取らずとも 

有効な解決策に取り組んでいくことが 

できるようになっていきました。 

 

課題解決を考える時間がないことに悩まれている方は 

是非ご参考に試してみていただければと思います。 

 

営業マネージャーの役割とは？  

営業マネージャーの仕事と役割について記載した「営業の教科書」はこちら↓ 

https://www.islandbrain.co.jp/blog/role-of-sales-manager/ 

 

 

 

（次週は・・・ 

 

やっても、やってもキリがない・・・。 

同じようなトラブル対応に日々追われるメンバーの 

マネジメントに悩む印刷会社の管理者の物語です。） 

 

 

 

■□―――――――――――――――――――――― 

営業代行のご相談は下記までご連絡下さい。 

株式会社アイランド・ブレイン 

MAIL info@islandbrain.co.jp 

URL  http://www.islandbrain.co.jp 

https://www.islandbrain.co.jp/blog/role-of-sales-manager/
mailto:info@islandbrain.co.jp
http://www.islandbrain.co.jp/


TEL 052-950-2320（名古屋） 

03-5201-3757（東京） 

06-6131-8329（大阪） 

――――――――――――――――――――――□■ 

 

 

━━━━━━━━━━━━━━━━━━━━━━━ 

このメールマガジンは、株式会社アイランド・ブレインの 

メンバーと名刺交換をしていただいた方に配信をしています。 

お心当たりのない方、配信停止をご希望される方は 

お手数ですが下記メールアドレスまでご連絡下さい。 

配信停止はこちらまで →  

https://q.bmv.jp/bm/p/f/tf.php?id=islandbrain&task=cancel 

 

【発行元 お問い合わせ先】 

株式会社アイランド・ブレイン 

〒460-0003 名古屋市中区錦 3-4-6桜通大津第一生命ビル 3Ｆ 

〒103-0027 東京都中央区日本橋 3-2-14日本橋ＫＮビル 4Ｆ 

〒530-0001 大阪市北区梅田 1-11-4大阪駅前第 4ビル 10Ｆ 

MAIL info@islandbrain.co.jp 

URL  http://www.islandbrain.co.jp 

TEL 052-950-2320（名古屋） 

03-5201-3757（東京） 

06-6131-8334（大阪） 

━━━━━━━━━━━━━━━━━━━━━━━ 

 

 

https://q.bmv.jp/bm/p/f/tf.php?id=islandbrain&task=cancel
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http://www.islandbrain.co.jp/

