
こんにちは。 

株式会社アイランド・ブレインです。 

 

「外部のセミナーや研修に積極的に参加する」 

これは大変すばらしいことだと思います。 

 

外部セミナーや研修を受けることで 

日常業務では考えることができなかったことや 

新しい知識を学べることも多く 

今までにない考え方を取り入れる機会としては 

非常に有効な場となることも多くあります。 

 

しかし、その一方で 

セミナーや研修に積極的に参加していても 

結局、成果に繋がっていない方も多く見受けられます。 

毎月セミナーをたくさん受けているのに 

自身の日常業務に活かすことができていない 

ケースも非常に多くあるのです。 

 

今回の IBメルマガは、 

このような外部研修やセミナーに参加する際に 

どのような活用をすれば有効な成果に繋がりやすいかを 

ご紹介していきたいと思います。 

 

営業マネージャーの役割とは？  

営業マネージャーの仕事と役割について記載した「営業の教科書」はこちら↓ 

https://www.islandbrain.co.jp/blog/role-of-sales-manager/ 

・ 

このメールは今まで弊社のメンバーと名刺交換をして 

頂いた方や、お申し込みを頂いた方に送信をして 

おりますが、配信停止をご希望される方はお手数ですが 

下記アドレスまでご連絡下さい。 

配信停止はこちらまで → 

https://q.bmv.jp/bm/p/f/tf.php?id=islandbrain&task=cancel 

 

━━━━━━━━━━━━━━━━━━━━━━━━ 
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 ◆◇ 営業代行サービス成功事例共有 VOL.582 ◇◆ 
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■聞いたことを実行する・・・！？ 

 

今週も、ある金属加工会社の営業担当者のお話しの続きです。 

 

営業マネージャーの役割とは？  

営業マネージャーの仕事と役割について記載した「営業の教科書」はこちら↓ 

https://www.islandbrain.co.jp/blog/role-of-sales-manager/ 

 

「セミナーや研修で聞いた内容を、 

どうやって日常のなかで活用するか考える。」 

 

彼はある営業セミナーに参加した時に 

講師からこのようなアドバイスを受けました。 

 

今までセミナーのなかで役に立ちそうな話があると 

それを熱心にメモするようにしていたけど、 

実生活のなかで活用する方法は考えていなかったな・・・。 

今のままだとセミナーに参加しても効果が出ていないし、 

一度この考え方を試してみようかな。 

 

そこで彼は、セミナーで聞いた情報について 

「必ず何か 1つを 1週間以内に実生活のなかで活用する」 

ことをセミナー参加のルールとすることにしました。 

 

セミナーや研修に参加して、活用できると思った情報があれば 

出来るだけ早く実際の生活のなかで使うことを 

実践するようにしたのです。 

 

例えば、営業セミナーで聞いた情報であれば、 

普段の新規営業のなかで活用することもあります。 

又、お客様との打ち合わせのなかで話題に出すことで 

活用していくこともあります。 

他にもメルマガやブログの題材として 

https://www.islandbrain.co.jp/blog/role-of-sales-manager/


活用していくこともあります。 

 

活用手段はその時の状況により様々ですが、 

いずれにしても、セミナーで聞いた情報を出来るだけ早く 

自分のものとしてアウトプットしていくことを 

意識するようにしました。 

 

セミナーで聞いた情報をメモしても忘れてしまうけど 

一回使ってみれば忘れなくなるな・・・。 

セミナー参加しても無駄だと思っていたけど 

この方法であれば効果が出そうだから、 

もうちょっとセミナー参加を続けてもいいかもな。 

 

彼は引き続き営業セミナーや研修に参加して 

営業スキルの向上に取り組んでみることにしました。 

 

営業マネージャーの役割とは？  

営業マネージャーの仕事と役割について記載した「営業の教科書」はこちら↓ 

https://www.islandbrain.co.jp/blog/role-of-sales-manager/ 

 

 

 

（次週は・・・ 

 

キャッチコピーが上手く書けない・・・。 

ＤＭ制作をする時のキャッチコピーが上手く書けないことに悩む 

建築塗装会社の営業担当者の物語です。） 

 

 

 

■□―――――――――――――――――――――― 

営業代行のご相談は下記までご連絡下さい。 

株式会社アイランド・ブレイン 

MAIL info@islandbrain.co.jp 

URL  http://www.islandbrain.co.jp 

TEL 052-950-2320（名古屋） 

https://www.islandbrain.co.jp/blog/role-of-sales-manager/
mailto:info@islandbrain.co.jp
http://www.islandbrain.co.jp/


03-5201-3757（東京） 

06-6131-8329（大阪） 

――――――――――――――――――――――□■ 
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このメールマガジンは、株式会社アイランド・ブレインの 

メンバーと名刺交換をしていただいた方に配信をしています。 

お心当たりのない方、配信停止をご希望される方は 

お手数ですが下記メールアドレスまでご連絡下さい。 

配信停止はこちらまで →  

https://q.bmv.jp/bm/p/f/tf.php?id=islandbrain&task=cancel 

 

【発行元 お問い合わせ先】 

株式会社アイランド・ブレイン 

〒460-0003 名古屋市中区錦 3-4-6桜通大津第一生命ビル 3Ｆ 

〒103-0027 東京都中央区日本橋 3-2-14日本橋ＫＮビル 4Ｆ 

〒530-0001 大阪市北区梅田 1-11-4大阪駅前第 4ビル 10Ｆ 

MAIL info@islandbrain.co.jp 

URL  http://www.islandbrain.co.jp 

TEL 052-950-2320（名古屋） 

03-5201-3757（東京） 

06-6131-8334（大阪） 
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