
考える時間がない・・・。 

 

業種や仕事内容を問わず 

このような悩みを持たれている方は 

多いのではないでしょうか？ 

 

目の前で対応しないといけない事務処理が多く 

肝心の課題解決を考える時間がない・・・。 

 

日々のクレーム処理に追われて 

将来のことを考える時間がない・・・。 

 

まとまった時間ができた時に取り掛かろうと思っても 

日々の業務をこなす中では 

まとまった時間など一向にできるはずもなく 

知らず知らずのうちに考えることを 

後回しにしてしまっている方も多いのでないでしょうか？ 

 

しかし、考えることを行わなければ 

将来に向けた新しい行動が取れないことも事実です。 

永久に現状の仕事に追われる日々を送ることになります。 

 

では、日々の日常業務に取り組む中で 

どのように考える時間を確保すればいいのでしょうか？ 

 

今回の IBメルマガは 

この考える時間を確保することについて 

ノウハウについてご紹介していきたいと思います。 

 

営業マネージャーの役割とは？  

営業マネージャーの仕事と役割について記載した「営業の教科書」はこちら↓ 

https://www.islandbrain.co.jp/blog/role-of-sales-manager/ 

 

このメールは今まで弊社のメンバーと名刺交換をして 

頂いた方や、お申し込みを頂いた方に送信をして 

おりますが、配信停止をご希望される方はお手数ですが 

https://www.islandbrain.co.jp/blog/role-of-sales-manager/


下記アドレスまでご連絡下さい。 

配信停止はこちらまで → 

https://q.bmv.jp/bm/p/f/tf.php?id=islandbrain&task=cancel 

 

━━━━━━━━━━━━━━━━━━━━━━━━ 

 ◆◇ 営業代行サービス成功事例共有 VOL.612 ◇◆ 

━━━━━━━━━━━━━━━━━━━━━━━━ 

 

■考えることは常に行っていますか！？ 

 

今週もある広告制作会社の営業担当者の続きです。 

 

営業マネージャーの役割とは？  

営業マネージャーの仕事と役割について記載した「営業の教科書」はこちら↓ 

https://www.islandbrain.co.jp/blog/role-of-sales-manager/ 

 

課題解決について考える時には 

まとまった時間を使って考えるのではなく、 

他の作業をやりながら常に考えていることが重要。 

そして考え続けることで思いついたアイディアを 

常にトライ＆エラーを繰り返すことで、 

有効な課題解決が実現できる・・・。 

 

日常業務に追われて課題解決が上手くできていない彼は、 

上司からこのようなアドバイスをもらいました。 

 

課題解決を考える時間がないと思っていた彼ですが、 

このような考え方であれば課題解決を考える時間は 

必ず 1日のなかのどこかにあります。 

 

例えば、彼は営業時の移動は社用車を使っているのですが 

車を運転している間は当然仕事をすることができません。 

しかし、車を運転している間であっても 

課題解決について考えることはできます。 

 

又、歩いて移動している時間であっても、 

https://q.bmv.jp/bm/p/f/tf.php?id=islandbrain&task=cancel
https://www.islandbrain.co.jp/blog/role-of-sales-manager/


作業はできなくても課題解決を考えることはできます。 

（むしろ考える時には、体を動かしながら考えた方が 

良いアイディアが浮かぶことが多くあります。） 

 

このような考え方でいえば、 

課題解決について考える時間は大いにあり、 

日常業務が忙しいからといって実施できなくなる 

類のものではないと言えます。 

 

日常業務に追われて、重要な将来の課題解決を 

考えることが出来ていないという方は 

おそらく少なくはないと思います。 

 

そのような時には是非この考え方を活用いただき、 

課題解決に取り組んでみていただければと思います。 

 

営業マネージャーの役割とは？  

営業マネージャーの仕事と役割について記載した「営業の教科書」はこちら↓ 

https://www.islandbrain.co.jp/blog/role-of-sales-manager/ 

 

 

 

（次週は・・・ 

 

ウェブ商談が上手くできない・・・！？ 

ウェブ商談を使った営業に苦戦する塗装工事会社の 

営業管理者の物語です。） 

 

 

 

■□―――――――――――――――――――――― 

営業代行のご相談は下記までご連絡下さい。 

株式会社アイランド・ブレイン 

MAIL info@islandbrain.co.jp 

URL  http://www.islandbrain.co.jp 

TEL 052-950-2320（名古屋） 

https://www.islandbrain.co.jp/blog/role-of-sales-manager/
mailto:info@islandbrain.co.jp
http://www.islandbrain.co.jp/


03-5201-3757（東京） 

06-6131-8329（大阪） 

――――――――――――――――――――――□■ 

 

 

━━━━━━━━━━━━━━━━━━━━━━━ 

このメールマガジンは、株式会社アイランド・ブレインの 

メンバーと名刺交換をしていただいた方に配信をしています。 

お心当たりのない方、配信停止をご希望される方は 

お手数ですが下記メールアドレスまでご連絡下さい。 

配信停止はこちらまで →  

https://q.bmv.jp/bm/p/f/tf.php?id=islandbrain&task=cancel 

 

【発行元 お問い合わせ先】 

株式会社アイランド・ブレイン 

〒460-0003 名古屋市中区錦 3-4-6桜通大津第一生命ビル 3Ｆ 

〒103-0027 東京都中央区日本橋 3-2-14日本橋ＫＮビル 4Ｆ 

〒530-0001 大阪市北区梅田 1-11-4大阪駅前第 4ビル 10Ｆ 

MAIL info@islandbrain.co.jp 

URL  http://www.islandbrain.co.jp 

TEL 052-950-2320（名古屋） 

03-5201-3757（東京） 

06-6131-8334（大阪） 

━━━━━━━━━━━━━━━━━━━━━━━ 
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