
お世話になります。 

株式会社アイランド・ブレインです。 

 

日々の営業活動で活用できるノウハウを 

このメルマガでお伝えできればと思います。 

 

＊＊＊ 当社代表の鈴木が書籍を出版しました！ ＊＊＊  

「人なし金なし時間なしに活路! 中小企業の営業代行サービス活用術」 

https://www.amazon.co.jp/exec/obidos/ASIN/486367693X/honnoinfo-22/ 

 

このメールは今まで弊社のメンバーと名刺交換をして 

頂いた方や、お申し込みを頂いた方に送信をして 

おりますが、配信停止をご希望される方はお手数ですが 

下記アドレスまでご連絡下さい。 

配信停止はこちらまで → 

https://q.bmv.jp/bm/p/f/tf.php?id=islandbrain&task=cancel 

（お手数をおかけしますが、 

入力フォームにメールアドレスを入力後、 

解除を選択していただければと思います。） 

 

━━━━━━━━━━━━━━━━━━━━━━━━ 

 ◆◇ 営業代行サービス成功事例共有 VOL.721 ◇◆ 

━━━━━━━━━━━━━━━━━━━━━━━━ 

 

今週の IBメルマガも引き続き 

「営業マン 1人あたりの平均売上や年間粗利の相場」 

について紹介したいと思います。 

 

〇 営業マン 1人あたりの平均売上と年間粗利の相場 

 

以前は、 

「営業マンは給与の 3倍を売り上げなければならない」 

と言われることがよくありました。 

 

しかし、以前は 3倍だった売上額の目安が 

現在の専門家の意見としては、 

https://www.amazon.co.jp/exec/obidos/ASIN/486367693X/honnoinfo-22/
https://q.bmv.jp/bm/p/f/tf.php?id=islandbrain&task=cancel


給与の 20倍以上の売り上げが必要な状態になっている 

と言われています。 

 

これは営業担当者の活動コストだけではなく、 

採用コストやマネジメントコストを含めると 

このような売上額がないと見合わないと考えられるためです。 

 

では、営業マン 1人あたりの平均売上と年間粗利の相場は 

一体いくらが相場と言われているのでしょうか？ 

 

中小企業支援を行っている TKC全国会が公開した 

売上に対する人件費率を参考に、 

業種ごとに人件費率が計算された資料に寄ると、 

手取り給与が月額 25万円の場合、 

人件費は実質 50万円ほどとなっています。 

（福利厚生が十分であったと仮定して計算） 

 

営業職以外の職種を含めた人件費は 

：製造業 150万円 

・卸売業 100万円 

・小売業 150万円 

・サービス業 150万円 

 

が必要となり、 

これを実現するための必要月間平均売上は 

・製造業 580万円 

・卸売業 1,050万円 

・小売業 860万円 

・サービス業（飲食業含む）370万円 

 

になると計算できます。 

（あくまで月給の平均値であり賞与は含まれていませんので、 

賞与を含めた場合の月間平均売上はもっと上であると考えられます。） 

 

これを年間売上に換算すると、 

製造業 6,960,000円 



卸売業 12,600,000円 

小売業 10,320,000円 

サービス業（飲食業含む）4,440,000円 

 

となります。 

 

経済産業省が公表している粗利比率は 

製造業 22.3% 

卸売業 11.8% 

小売業 27.6% 

サービス業 55.9% 

 

で卸売業の利益率は他の業種より格段に低いものとなっています。 

(これは大企業も含めた数字で、 

詳細な統計では大企業と比較すると中小企業の方が、 

利益率が若干高い傾向にあります。） 

 

上記資料による平均月間売上の試算から算出される年間粗利の相場は、 

 

・製造業で約 1,552.000円 

・卸売業で約 1,486,000円 

・小売業で約 2,848,000円 

・サービス業（飲食業含む）で約 2,482,000円 

 

になると言えます。 

 

 

 

（次週へ続く・・・） 

 

 

 

営業の御困りごとを解決します！  

↓営業に特化したノウハウをご紹介「営業の教科書」↓ 

https://www.islandbrain.co.jp/blog/eigyo-uriage-arari/ 

 

https://www.islandbrain.co.jp/blog/eigyo-uriage-arari/


■□―――――――――――――――――――――― 

営業代行のご相談は下記までご連絡下さい。 

株式会社アイランド・ブレイン 

MAIL info@islandbrain.co.jp 

URL  http://www.islandbrain.co.jp 

TEL 052-950-2320（名古屋） 

0120-252-764（東京） 

0120-252-764（大阪） 

――――――――――――――――――――――□■ 

 

 

━━━━━━━━━━━━━━━━━━━━━━━ 

このメールマガジンは、株式会社アイランド・ブレインの 

メンバーと名刺交換をしていただいた方に配信をしています。 

お心当たりのない方、配信停止をご希望される方は 

お手数ですが下記メールアドレスまでご連絡下さい。 

配信停止はこちらまで →  

https://q.bmv.jp/bm/p/f/tf.php?id=islandbrain&task=cancel 

（お手数をおかけしますが、 

入力フォームにメールアドレスを入力後、 

解除を選択していただければと思います。） 

 

【発行元 お問い合わせ先】 

株式会社アイランド・ブレイン 

〒460-0003 名古屋市中区錦 3-4-6桜通大津第一生命ビル 3Ｆ 

〒103-0027 東京都中央区日本橋 3-2-14日本橋 KNビル 4Ｆ 

〒542-0086 大阪市中央区西心斎橋 2-9-38おおきに心斎橋 LANDMARKビル 7F  

MAIL info@islandbrain.co.jp 

URL  http://www.islandbrain.co.jp 

TEL 052-950-2320（名古屋） 

0120-252-764（東京） 

0120-252-764（大阪） 

━━━━━━━━━━━━━━━━━━━━━━━ 
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